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En esta segunda edicion de su libro mejor vendido, Robert T. Kiyosaki
actualiza e incrementa sus originales ocho “valores ocultos” del negocio del
mercadeo en red (mas que solo hacer dinero!). Premio Especial — Tres
“valores ocultos” adicionales de Kim Kiyosaki, Sharon Lechter y Diane
Kennedy.

Robert explica que crear un negocio de mercadeo en red...
... es una forma revolucionaria de conseguir riqueza
... hace posible para cualquiera el adquirir una gran riqueza
... esta abierto para cualquiera que tenga dinamismo, determinacion y perseverancia

“Debido a que yo no gane mi riqueza de construir un negocio de mercadeo en red, puedo ser un
poco mas objetivo acerca de esta industria. Este libro describe lo que veo como los verdaderos
valores del negocio de mercadeo en red — valores que van mas lejos que solo el potencial de hacer
montones de dinero. Finalmente encontré un negocio con corazén y sentimientos.” — Robert T.
Kiyosaki.

Los Autores:

Robert T. Kiyosaki, después de retirarse a la edad de 47 afos, escribié su serie de libros mejor
vendidos “Padre Rico, Padre Pobre” que se centra en ensefiar a lograr la independencia financiera.
Es cofundador de la compafiia, asi como también es un inversionista multimillonario, duefio de
negocios, educador y orador.

Sharon L. Lechter, CPA, es la coautora de la serie “Padre Rico, Padre Pobre”. Ella es la Directora
General y cofundadora de la compafiia. Una avida filantropa, es una activista lider para una mejor
educacion infantil.
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INTRODUCCION

¢POR QUE RECOMIENDO EL MERCADEO EN RED COMO UN NEGOCIO?

La siguiente es una carta de ejemplo como las que muy seguido estoy recibiendo.
Estimado Sr. Kiyosaki,
Hola, espero que le este yendo bien.

Mi nombre es Susan y estoy escribiendo en referencia a mi esposo, Alan. El ley6 todos sus
libros y tiene un gran potencial como empresario y hombre de negocios. Le comente que estaria
escribiéndole a usted para solicitar su consejo sobre algo. Ahora de manera personal, nunca he
leido ninguno de sus libros, asi que no conozco su posicién en los temas tratados, pero mi esposo
a puesto una gran cantidad de tiempo en una companiia llamada [se ha borrado el nombre de la
compaifiia]. Ellos son una compafiia con un esquema tipo piramide que vende vitaminas y otros
productos relacionados con la salud. Las personas en el tope te inicia para que vendas para ellos,
y asi sucesivamente mientras la cadena va bajando. No me molestaria si no sintiera que es una
perdida total de tiempo. De todos sus esfuerzos para construir el nombre de una persona y
compairiia, mientras que alguien al final se quedara con todos los beneficios de su arduo trabajo.
Ellos le vendieron la idea de que esta iniciando su propio negocio, pero la verdad es que no veo su
nombre en la compafiia. ¢ COmo puede ser su negocio si su nombre no aparece en las vitaminas?
Ademas de todo esto, él ha estado trabajando por mas de un afio a tiempo parcial y se mantiene
ganando poco dinero.

Creo que el fondo del asunto es que yo creo que esta gastando su valioso tiempo, y me
gustaria verlo invirtiendo en si mismo y no en el nombre de otro. En lugar de construir un negocio
de mercadeo en red, creo que deberia de iniciar su propia compafiia. También creo que la gente
para quienes esta €l vendiendo, solo lo estdn usando. Sabiendo que €l ha leido todos sus libros y
valora grandemente su opinion como hombre de negocios, posiblemente él escucharia sus
comentarios al respecto, porque hasta ahora él no me escucha a mi. Quien sabe, quizas puedo
estar equivocada. Pudiera ser una cosa buena, asi que pondré mi mente abierta para conocer
mas.

Siresponde a mi carta, le agradezco de antemano por su tiempo.

Sinceramente,
Susan M.

MI RESPUESTA

Como algunos de ustedes sabran, mi oficina esta siempre llena de correo nuevo.
Desafortunadamente, no tengo el tiempo para responder a todas y cada una de las cartas que
recibo.

Comencé este libro con esta carta porque la preocupacion y las preguntas de esta
persona, son preocupaciones y preguntas que he escuchado muy seguido en otras personas. Son
preocupaciones y preguntas validas. Adicionalmente, me quedo muy sorprendido por su franqueza
y su buena voluntad para mantener la mente abierta. En el rapido mundo actual, tener una mente
abierta es de vital importancia.

Una de las razones principales que me decidieron a escribir este libro es debido a que
escucho muy frecuentemente este tipo de preguntas y preocupaciones. Muchas personas quieren
saber porque yo recomiendo el negocio de mercadeo en red, especialmente porque yo no estoy
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afiliado con ninguna de estas compaiiias, y ademas no hice mi dinero del negocio del mercadeo en
red. Por lo tanto, escribi este libro para expresar mi respuesta de una vez por todas. Como puedes
ver por el numero de paginas en este libro, mi respuesta a la carta de arriba no es una respuesta
simple de correcto o incorrecto.

Antes de cerrar, no creo que el negocio de mercadeo en red sea para todos. Leyendo este
libro podras conocer un poco mejor si este negocio de mercadeo en red esta bien o mal para ti. Si
para este momento ya tiene un negocio de mercadeo en red, creo que este libro servira para que
reafirme lo que ya conoce ... y siente. Si estas pensando en iniciar un negocio de mercadeo en
red, creo que descubriras los “valores y oportunidades ocultos” que un negocio de mercadeo en
red te puede ofrecer, valores que muchas personas no pueden ver. En otras palabras, hay mas
que solo hacer algo de dinero extra en un negocio de mercadeo en red.

Agradezco de antemano por la lectura de este libro y por mantener la mente abierta.

Sinceramente,
Robert T. Kiyosaki
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CAPITULO 1
¢ QUE HACE A LOS RICOS, RICOS?

Un dia después de la escuela, estuve trabajando en la oficina de mi padre rico. Yo tenia
como unos 15 afios por aquel tiempo y estaba muy frustrado con la escuela. Queria aprender a ser
rico, pero en lugar de estudiar materias como “Dinero 101” o “Como ser Millonario 202", me
encontraba a mi mismo diseccionando ranas en la clase de ciencias, y preguntandome como esa
rana muerta me podria hacer rico. Sintiéndome frustrado con la escuela, le pregunte a mi padre
rico “¢ Porque no nos ensefian sobre el dinero en la escuela?”.

Mi padre rico sonrié, mirandome por encima de su escritorio de trabajo, “No lo sé, también
me lo he preguntado algunas veces.” Hizo una pausa por un momento y luego me pregunto,
“¢,Porque no les preguntas?”

“Bueno,” dije lentamente, “Estoy aburrido de la escuela. No veo ninguna relacién entre lo
se me pide que estudie en la escuela y el mundo real. Solo quisiera aprende como ser rico. Asi
que, ¢cOmo una rana muerta me puede ayudar a comprarme un auto nuevo? Si el profesor me
dijera como esta rana puede hacerme rico, estaria diseccionando miles de ellas.”

Padre rico se ri6 en voz alta y luego pregunto, “¢,Qué te contestan cuando les preguntas la
relacion entre una rana muerta y el dinero?”

“Todo mis profesores me dicen la misma cosa,” le conteste “Ellos dicen la misma cosa no
importa cuantas veces les pregunte como esta relacionada la escuela con el mundo real.”

“¢Y que es lo que ellos dicen?”

“Ellos dicen, ‘Tu necesitas obtener buenas notas para conseguir un empleo seguro,
conteste.

“Bueno eso es lo que la mayoria de la gente quiere,” dijo padre rico. “La mayoria de la
gente acude a la escuela para encontrar un empleo y cierto tipo de seguridad financiera.”

“Pero yo no quiero hacer eso. Yo no quiero ser un empleado trabajando para otro. Yo no
quiero gastar mi vida teniendo a alguien mas que me diga cuanto dinero puedo ganar, cuando
debo de ir a trabajar o tomar vacaciones. Yo quiero ser libre. Es por eso que no quiero un empleo.”

Para aquellos de ustedes que quizas no han leido el libro “Padre Rico, Padre Pobre”, mi
padre rico era el padre de mi mejor amigo. Aunque fue un hombre que inicio sin nada y no tuvo
ninguna educacién formal, finalmente se convirtid en una de los hombres mas ricos del estado de
Hawaii. Mi padre pobre, mi verdadero padre fue un hombre altamente educado, un alto funcionario
del gobierno con un alto salario, pero que no importaba cuanto dinero gano, siempre estaba
quebrado al final de cada mes y finalmente murié en la quiebra con poco para mostrar de su vida
de trabajo arduo.

Una de las razones por la que empece a estudiar con padre rico, después de la escuela y
los fines de semana fue porque yo sabia que no estaba recibiendo la educacién que yo queria en
la escuela. Sabia que la escuela no tenia las respuestas que yo estaba buscando, porque debido a
mi padre pobre era la cabeza del sistema educativo del estado de Hawaii. Sabia que mi verdadero
padre, el principal profesor no sabia mucho sobre el dinero. Por lo tanto, yo sabia que el sistema
escolar no me ensefaria lo que yo queria saber. A la edad de 15 afios, yo queria saber como ser
rico, en lugar de saber como ser un empleado que trabaje para los ricos.

Empece a buscar a un adulto que pudiera ensefiarme sobre al dinero, después de observar
a mi madre y a mi padre peleando constantemente sobre no tener suficiente dinero. Asi fue como
me converti en un estudiante de mi padre rico. Yo estudie con él desde la edad de 9 afos y hasta
que tuve 38 afos de edad. Para mi yo estaba buscando educacion. Para mi esa fue mi “Escuela de
Negocios”, la escuela de negocios de la vida real. Debido al entrenamiento que me dio mi padre
rico, fui capaz de retirarme a la edad de 47 afos, financieramente libre por el resto de mi vida. Si
hubiera seguido los consejos de mi padre pobre, el consejo de ser un buen empleado hasta que
cumpliera los 65 afios, estaria todavia trabajando el dia de hoy, preocupado acerca de la seguridad
en mi trabajo y preocupado acerca del plan de pension lleno de fondos comunes que estarian
perdiendo constantemente su valor. La diferencia entre el consejo de mi padre rico y el consejo de
mi padre pobre es sencillo. Mi padre pobre decia, “Ve a la escuela y consigue buenas
calificaciones, asi podras encontrar un trabajo seguro con beneficios.” El consejo de mi padre rico
fue, “Si quieres ser rico, necesitas ser un duefio de negocios y un inversionista.” Mi problema era
que la escuela no me ensefiaba como tener un negocio 0 como ser un inversionista.

m

le
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"SI QUIERES SER RICO, NECESITAS SER DUENO DE NEGOCIOS Y UN INVERSIONISTA.”

¢PORQUE THOMAS EDISON FUE RICO Y FAMOSO?

“¢Que estudiaste en la escuela hoy?” Me pregunto mi padre rico.

Pensando un poco acerca de mi dia, finalmente le conteste diciendo, “Hemos estado
estudiando la vida de Thomas Edison.”

“Esa es una persona importante para estudiar,” dijo mi padre rico. “¢ Entonces, comentaron
de cémo logro ser una persona rica y famosa?”

“No,” le conteste. “Solo comentamos sus inventos, como el foco de luz eléctrica.”

Padre rico sonrid y dijo, “Bueno, odio contradecir a tus profesores pero Thomas Edison no
invento el foco de luz eléctrica... pero lo perfecciono.” Padre rico inicio entonces a explicarme que
Thomas Edison fue uno de sus héroes y por ello habia estudiado su vida.

“¢ Entonces, por que le dan crédito de la invencion del mismo?” Le pregunte.

“Existieron varios otros focos de luz que se inventaron antes que su foco de luz, pero el
problema fue que los primeros no eran practicos. Los primeros focos no duraban mucho antes de
guemarse o fundirse. Y tampoco, ninguno de los otros inventores podian explicar como el foco de
luz eléctrica pudiera tener algin valor comercial.”

“¢Valor Comercial?” Pregunte con un tono confuso.

“En otras palabras, los otros inventores no sabian como hacer dinero de su nuevo
invento... y Thomas Edison lo hizo,” agrego padre rico.

“Asi que el invento el primer foco de luz eléctrica practico y usable, y también sabia como
convertir ese foco en un negocio.”

Padre rico asintié con la cabeza, “Y fue su sentido de negocios lo que hizo que muchos de
sus inventos fueran Gtiles para millones de personas. Thomas Edison fue mas que un inventor. El
fue el fundador de la compafiia General Electric y muchas otras compafiias. ¢No te explicaron todo
eso tus profesores?”

“No,” le conteste. “Me hubiera gustado que lo hubieran hecho, ya que yo hubiera puesto un
mayor interés en la materia. En lugar de eso, estuve todo aburrido pensando en como Thomas
Edison estaba relacionado con la vida real. Si me hubieran contado como se volvid rico, Yo hubiera
estado mucho mas interesado y hubiera escuchado mas atentamente.”

Padre rico se ri6 y me estuvo explicandome de como Thomas Edison en inversionista
también se convirtié6 en multimillonario y fundador de una corporacién de billones de délares. Padre
rico también me dijo que Edison se sali6 de la escuela porque sus maestros pensaban que no era
lo suficientemente listo para tener éxito en la escuela. Entonces tomo un empleo vendiendo dulces
y revistas en los ferrocarriles como un joven nifio. Ahi fue en donde desarrollo sus habilidades
como vendedor. Pronto inicio a imprimir su propio periodico en la parte de atras del tren y entonces
contrato a un grupo de nifilos que no solo vendian sus dulces sino que también su periédico.
Siendo aun un nifio, fue desde ser un empleado hasta el duefio de su negocio, empleado a una
docena de otros jovenes en cerca de un afio.

“¢Asi que de esa manera Thomas Edison inicio su carrera en los negocios?” Pregunte.

Padre rico asintio con la cabeza y sonrié.

“¢Porque los maestros no me dijeron nada al respecto?” Pregunte. “Me hubiera gustado
mucho haber escuchado esta historia.”

“Aun hay mas,” dijo padre rico y continuo con la historia de Edison. Padre rico continuo
explicAandome que después de aburrirse de su negocio en el tren Edison, empezé a aprender a
enviar y recibir mensajes en cédigo Morse, asi que obtuvo un empleo como operador telegréfico.
Pronto se convirtié en uno de los mejores operadores de telégrafos de los alrededores, y asi fue
como él viajo de ciudad en ciudad debido a sus habilidades como operador de telégrafos. “Fue lo
gue aprendi6 al haber sido un joven empresario asi como un operador telegrafico lo que lo llevé al
limite de ser el inventor y negociante del foco de luz eléctrica.”
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“¢,Como fue que haber sido un operador de telégrafos le ayudo a ser un mejor hombre de
negocios?” Pregunte, un poco confundido. “¢Cémo puede esta historia ayudarme a mi a
convertirme en un hombre rico?”

“Dame un poco de tiempo para explicartelo,” dijo padre rico. “Como has visto Thomas
Edison fue mas que un simple inventor. Cuando joven, el se convirtié en un duefio de negocios. Es
por eso que consigui6 ser rico y famoso. En lugar de ir a la escuela, fue ganando las habilidades
de negocios necesarias para el éxito en el mundo real. ¢Me has preguntado porque los ricos se
hacen ricos, verdad?”

“Si, asi es,” le conteste, asintiendo con la cabeza y sintiéndome un poco apenado por
interrumpir a mi padre rico.

“Lo que lo hizo a él famoso en relaciéon con el foco de luz eléctrica fue su experiencia
anterior como empresario asi como la de operador de telégrafos,” dijo padre rico. “Al haber sido
operador de telégrafos él conocia que lo que habia hecho que el inventor del telégrafo fuera tan
exitoso fue debido a su sistema de negocios, un sistema de lineas, postes, personal preparado y
estaciones de relevo y conexion. Como hombre joven, Thomas Edison comprendié el poder de
usar un sistema.”

Entonces salte un poco, “Entonces lo que dices es que como €l fue un empresario, se dio
cuenta de lo importante que es un sistema. El sistema es mas importante que el invento.”

Padre rico asinti6. “Asi que puedes ver, la mayoria de las personas van a la escuela para
convertirse en un empleado del sistema, es por eso que muchos de ellos no pueden ver la foto
completa. La mayoria solo ve el valor de su empleo porque para eso fue entrenado. Asi que ellos
ven los arboles y no el bosque.”

“Asi, que la mayoria de las personas trabajan para el sistema y no son duefios del
sistema,” agregue.

Asintiendo en concordancia, padre rico dijo, “Todos ellos ven el invento o el producto, pero
no el sistema. La mayoria de las personas fallan en ver que es lo que verdaderamente hace rico a
los ricos.”

“Asi que, ¢como se aplica esto a Thomas Edison y al foco de luz eléctrica?” Pregunte.

“Lo que hizo al foco de luz poderoso no fue el mismo foco, sino que fue el sistema de
lineas de energia eléctrica y estaciones de conexiones lo que le dio el poder que tiene,” dijo padre
rico.

“Lo que hizo a Thomas Edison rico y famoso fue que pudo ver la foto completa, mientras
gue las otras personas solo vieron el foco de luz eléctrica.”

“Y pudo ver la foto completa porque tenia experiencia como empresario y como operador
de telégrafos,” conteste.

Padre rico asintid. “Otra palabra que se usa en lugar de sistema es RED. Si en verdad
quieres aprender a ser rico, tienes que iniciar a aprender el poder propio de las REDES. Las
personas mas ricas del planeta construyen REDES. Todos los demés son entrenados para buscar
un empleo.”

TODOS LOS DEMAS SON ENTRENADOS PARA BUSCAR UN EMPLEO.”

“Sin la RED eléctrica, el foco de luz hubiera tenido muy poco valor para las personas,” dije.

“Estas entendiendo la idea,” sonrié padre rico. “Asi que lo que hace ricos a los ricos es que
ellos construyen y poseen el sistema... LA RED. El poseer la RED es lo que los hace ricos.”

“¢.Una RED? ¢Asi que para volverme rico, necesito aprender a como construir un negocio
de RED?”, Pregunte.

“Estas entendiendo la idea,” dijo padre rico, “hay mas de una manera para hacerse rico,
pero los Ultra-Ricos siempre han tenido que construir REDES. Solo tienes que ver como John D.
Rockefeller se convirti6 en uno de los hombres mas ricos de la tierra. El hizo mucho mas que
perforar un pozo de petréleo. John D. Rockefeller se convirtié en uno de los hombres mas ricos en
el mundo porque construyo una RED de estaciones de gasolina, camiones de reparto, buques y
oleoductos. Se volvié tan rico con esa RED que el gobierno de EUA lo forzé a que la convirtiera en
partes ya que lo consideraron un monopolio.”
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“Y, Alexander Graham Bell invento el teléfono que eventualmente se convirtié en una RED
telefénica llamada AT&T, “ agregue.

Padre rico asintid. “Y luego vinieron las REDES de radio y de televisién. Cada vez que un
invento se ha creado, las personas que se volvieron ricas fueron las personas que construyeron
una RED que le diera soporte al nuevo invento. Muchas de las estrellas famosas del deporte y del
entretenimiento son ricas debido simplemente a que la radio y la television hicieron de ellas
personas ricas y famosas.”

“¢Asi que porgque en nuestras escuelas no nos ensefian a crear REDES?” Pregunte.

Padre rico solo se encogi6 de hombros. “No lo sé,” contesto. “Creo que debido a que la
mayoria de las personas son felices con solo encontrar un empleo, y trabajar como empleado de
una gran RED... una RED es lo que hace a los ricos mas ricos. No quiero trabajar para los ricos. Es
por eso que yo construi mi propia RED. No hice mucho dinero en los primeros afios de mi vida,
porque toma tiempo construir una RED. Por los primeros 5 afios hice menos dinero que las otras
personas de mi edad. Sin embargo, después de 10 afios yo fui mucho mas rico que la mayoria de
mis comparieros de escuela, aun que los que habian llegado a ser doctores y abogados. Ahora yo
gano mucho mas que lo que ellos pudieran sofiar ganar. Un negocio en RED bien disefiado y
administrado ganara de manera exponencial mucho mas dinero que un individuo que trabaje
mucho y muy duro.”

Padre rico me fue explicando como la historia esta llena de personas ricas y famosas que
construyeron REDES. Cuando los trenes se inventaron, muchas personas se volvieron ricas. Lo
mismo sucedié con los aviones, buques, automoviles y tiendas de venta al menudeo, como Wal-
Mart y Radio Shack. En el mundo actual, el poder de las super computadoras y las computadoras
personales permite a muchos individuos el poder de crear una gran fortuna si ellos trabajan en
crear sus propias REDES. ESTE LIBRO Y MI COMPANIA, ESTAN DEDICADOS A AQUELLAS
PERSONAS QUE QUIERAN CONSTRUIR SUS PROPIOS NEGOCIOS EN RED.

Hoy dia tenemos a Bill Gates, el hombre mas rico sobre la tierra, que se hizo rico
colocandole un sistema operativo dentro de la RED de IBM. Los Beatles se hicieron famosos
alrededor del mundo debido al poder de las REDES de la radio, de la television y de tiendas de
discos. Las estrellas de deporte ganan millones de ddlares debido al poder de las REDES de
television y radio. La Internet que es lo ultimo en REDES globales, ha hecho que muchas personas
se hayan hecho millonarias y aun algunas billonarias. Mis habilidades de escritura han ganado
muchos millones de ddlares, no porque sea un gran escritor, sino debido a mi sociedad de
negocios con la RED AOL de Time Warner. Nosotros en richdad.com colaboramos en conjunto
con Libros Time Warner y AOL en Internet. Estas son grandes compafiias y grandes personas para
trabajar junto a ellas. Richdad.com esta también en RED con otras compaifiias alrededor del
mundo, en paises como Japo6n, China, Australia, Reino Unido, Europa, Africa, Suramerica,
Canada, India, Singapur, Malasia, Indonesia, México, Filipinas y Taiwan. Como mi padre rico dijo,
“El rico construye redes y todos los demas buscan un empleo.”

PORQUE LOS RICOS DE VUELVEN MAS RICOS.

La mayoria de nosotros hemos escuchado decir que, “Los pajaros de un mismo plumaje se
retinen en la misma parvada.” Esto no es solo cierto para los pajaros sino que también para las
personas, ya sean ricas, pobres o de clase media. En otras palabras, los ricos se relacionan en
RED con los ricos, los pobres con otras personas pobres y la clase media se aferra a otras
personas de clase media. Padre rico siempre decia, “Si quieres ser rico, necesitas hacer relaciones
de tipo RED con aquellos que son ricos o que te quieran ayudar a llegar a ser rico.” El también
decia, “Muchas personas gastan su vida aferrandose y relacionandose en RED con las personas
que los respaldan financieramente.” Una de las ideas que este libro quiere pasar adelante que un
Negocio de Mercadeo en RED es un negocio con personas que estan ahi para ayudarte a volverte
mas rico. Una de las preguntas que deberas hacerte a ti mismo es la siguiente: “;La comparfiia
para la que trabajo actualmente y las personas con las que paso mi tiempo, estan dedicados a
ayudarme a ser rico? O, ¢estan estas personas y esta compafiia mas interesados en mantenerme
trabajando duro para ellos?”

A la edad de 15 afios, conoci que una de las maneras de hacerme rico y financieramente
libre seria el aprender a relacionarme en RED con personas que pudieran ayudarme a ser rico y
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financieramente libre. Para mi eso tiene un sentido perfecto. Pero para muchos de mis compafieros
de la escuela les hacia mas sentido obtener buenas notas para luego y conseguir un trabajo
seguro y asegurado. A la edad de 15 afios, decidi que buscaria la amistad de amigos que
estuvieran interesados en convertirse en personas ricas en lugar de empleados leales trabajando
para los ricos. Cuando veo hacia atrds en mi vida, la decisién que hice a la edad de 15 afios fue
una decisién que cambio mi vida. No fue una decision facil porque a la edad de 15 afios tuve que
tener mucho cuidado en elegir a las personas con las que pasaba mi tiempo, asi como a cuales
profesores deberia de poner atencidon al escucharlos. Para aquellos de ustedes que estén
considerando construir su propio negocio esta idea, la idea de estar al pendiente de las personas
con las que pasas tu tiempo y de quienes son tus profesores es una idea muy importante a
considerar. Como un joven de la preparatoria, empece a elegir a mis amistades y a mis profesores
0 maestros muy cuidadosamente, debido a que tu familia, amigos y profesores son muy pero muy
importantes elementos de tu RED.

UNA ESCUELA DE NEGOCIOS PARA LAS PERSONAS.

Personalmente, yo estoy muy emocionado de escribir este libro para ofrecer soporte a la
industria del Mercadeo en Red. Muchas compaiiias en esta industria estan ofreciendo a millones
de personas la misma educacion de negocios que me padre rico me ensefio a mi, la oportunidad
de construir su propia RED en lugar de gastar su vida trabajando para otra RED.

Ensefiar a las personas a entender el PODER de crear su propio negocio, su propia RED,
no es un trabajo facil. La razén por la que no es un trabajo facil es muchas de las personas han
sido ensefiadas a ser unos empleados leales y trabajadores en lugar de ser duefios de sus propios
negocios, a crear sus propias REDES.

Después de que regrese de Vietnam, en donde yo fui un oficial del cuerpo de marinos de
EUA asi como un piloto de helicoptero de combate, estuve considerando regresar a la escuela
para estudiar la maestria en negocios. Mi padre rico platico conmigo para que me sacara esa idea
de la cabeza. El me dijo, “si obtienes el grado de maestria en negocios de una escuela tradicional,
seguirds siendo entrenado para ser un empleado de los ricos, necesitas ir a una escuela de
negocios que te ensefie como ser un verdadero empresario. Ese es el tipo de escuela en la que te
pondria a estudiar.” Padre rico también dijo, “El problema con la mayoria de las escuelas de
negocios es que toman a los muchachos mas listos y los entrenan a ser ejecutivos de negocios de
los ricos.” Si has seguido las noticias sobre Enron y WorldCom, los empleados mas educados y
altamente pagados fueron acusados de pensar solo en ellos y no en los empleados o
inversionistas que habian confiado sus vidas y dinero con ellos. Muchos de los ejecutivos
altamente educados y con altos salarios les decian a sus empleados que compraran mas acciones
de la compafiia mientras ellos vendian las suyas. Aunque WorldCom y Enron son casos extremos,
este tipo de comportamiento egoista se presenta a diario en el mundo corporativo y en el mercado
de valores.

Una de las grandes razones por la cuales yo le doy mi apoyo a la industria del Mercadeo
en Red es que muchas de estas compafiias de la industria son verdaderas “Escuelas de Negocios
para las Personas”, en lugar de ser escuelas que entrenan a los chicos listos a ser empleado de
los ricos. Muchas de las compafiias de Mercadeo en Red son verdaderas escuelas de negocios
que ensefian valores que no se encuentran en las escuelas tradicionales de negocios... Valores
tales que el mejor camino para volverte rico es ensefiarte a ti mismo y a las otras personas a ser
duefios de sus propios negocios... en lugar de ensefiarles a ser empleados leales que trabajen
para los ricos.

OTRAS FORMAS DE VOLVERSE RICO.

Muchas personas han adquirido gran riqueza creando negocios de Mercadeo en Red, De
hecho, algunos de mis amigos mas ricos crearon sus fortunas construyendo su propio negocio de
Mercadeo en Red. Pero para ser justos existen otras formas en donde una persona puede obtener
una gran riqueza. Por esto en el siguiente capitulo este libro nos ilustrara en estos otros caminos
gue las personas tienen para llegar a ricos y mas importante financieramente libres... libres de la
monotonia de ganarse la vida, aferrdndose a la seguridad de un empleo y viviendo de quincena en
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quincena. Después de leer el proximo capitulo, podrds tener una mejor idea de si construir un
negocio de Mercadeo en Red es la mejor manera para ti de construir tu propia fortuna... y usarlo
como un vehiculo para perseguir tus suefios y pasiones.
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CAPITULO 2
EXITE MAS DE UNA MANERA PARA SER RICO

“¢Me puede usted ensefiar a ser rico?” Le pregunte a mi profesor.

“No,” me contesto mi profesor de biologia. “Mi trabajo es ayudarte a que te gradies para
que puedas encontrar un buen empleo.”

“¢Pero que pasa si yo no quiero un empleo? ¢ Que pasa si quiero ser rico?” Le pregunte.

“¢Porque quieres ser rico?” Me pregunto el profesor.

“Porque quiero ser libre. Quiero tener el tiempo y el dinero para hacer lo que yo quiera. No
quiero ser un empleado para casi toda mi vida. No quiero que el tamafio de mis suefios se vean
limitados al tamafio del cheque de paga.”

“Eso no tiene sentido. Estas sofiando acerca de la vida de los ricos ociosos y tu no puedes
ser rico, sino obtienes buenas calificaciones y un empleo de salario alto,” dijo el profesor. “Ahora
regresa a trabajar en tu rana.”

En mis otros libros y programas educativos, me he referido en algunas ocasiones a los tres
diferentes tipos de educacién que se requieren para llegar a ser exitoso financieramente en la vida:
académico, profesional y educacion financiera.

EDUCACION ACADEMICA

Esta educacion nos ensefia a leer, escribir y a usar los nimeros con las matematicas. Es
una educacién muy importante, especialmente en el mundo de hoy. Personalmente, a mi no me
fue muy bien en este nivel de educacién. Yo fui un alumno de “6” casi toda mi vida, simplemente
porque no estaba interesado en lo que me estaban ensefiando. Soy un lector bastante lento, y no
escribo muy bien. A pesar de ser un lector lento, leo bastante, lo que pasa solamente es que leo
muy lento y a veces necesito leer 2 0 3 veces un libro para entender lo que estoy leyendo. También
SOy un escrito algo pobre, pero a pesar de eso sigo escribiendo.

Como una nota adicional, no obstante ser un escritor no muy bueno, he sido afortunado de
colocar 6 libros en las listas de los mas vendidos en los siguientes periddico y revistas: New York
Times, Wall Street Journal y Bussines Week. Como expuse en “padre rico, padre pobre”, no soy el
mejor escritor, pero soy un escritor de un libro de los mas vendidos. El entrenamiento en ventas
que me dio mi padre rico a dado resultados, a pesar que no pague el precio en la escuela cuando
estuve asistiendo para aprender a escribir.

EDUCACION PROFESIONAL

Esta educacion te ensefia a como trabajar por el dinero. Durante mi juventud, los chicos
listos se fueron convirtiendo en doctores, abogados y contadores. Algunas otras escuelas
profesionales técnicas ensefian a las personas a ser asistentes médicos, plomeros, albafiiles,
electricistas y mecénicos automotrices. Si te fijas bien en la seccién amarilla de tu directorio
telefénico bajo el termino de educacion o escuelas, encontraras esas paginas llenas con escuelas
gue ofrecen a las personas a convertirse en mejores empleados.

Personalmente, como no me fue muy bien en los primeros niveles de educacion
académica, llegar a ser un doctor, abogado o contador no fue muy alentador para mi. En lugar de
eso, fui a la escuela en New York y me converti en un oficial de buque, para navegar buques como
los buques tanques de la compafiia Standard Oil y los buques de pasajeros como los que salen en
la television. Después de la graduacién, debido a la guerra de Vietnam, en lugar de tomar un
empleo en la industria naviera, fui a Pensacola, Florida en donde estuve en la escuela naval de
combate de los EUA, ahi me converti en un piloto, volando para el cuerpo de marinos en Vietham.
Mis 2 padres decian que era un trabajo de un hijo el pelear por su pais, asi que mi hermano y yo
nos propusimos voluntarios para ir a Vietham. Para cuando tenia 23 afios, yo tenia 2 profesiones,
una como oficial de buque y la otra como piloto, pero nunca las use para ganar dinero.

Como nota adicional, creo que es irénico que hoy dia soy conocido mas por mi profesion
de escritor... materia en la cual reprobé 2 veces en la escuela preparatoria.
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EDUCACION FINANCIERA

Esta es la educacién que nos ensefia a “tener dinero trabajando para nosotros” en lugar de
que estemos siempre “trabajando por el dinero.” Este tercer nivel de educacion no es ensefiado en
casi ninguna escuela.

Mi padre pobre pensaba que una buena educacién académica y profesional era todo lo que
una persona necesitaba para ser exitoso en el mundo real. Mi padre rico decia, “Si tienes una
educacion financiera deficiente, siempre trabajaras para los ricos.” Richdad.com ha hecho lo mejor
posible para crear productos que ensefien la misma educacion financiera que mi padre rico me
ensefio a mi. Tenemos productos como los juegos de mesa CashFlow 101, 202 y CashFlow para
nifios, que ensefian de una manera muy divertida la misma educacion financiera y la misma
filosofia financiera que mi padre rico me ensefio a mi.

“APRENDER A TENER DINERO TRABAJANDO PARA TI,
EN LUGAR DE QUE TU ESTES TRABAJANDO POR DINERO.”
UN DESASTRE FINANCIERO

En mi opinién, Los Estado Unidos de América y muchas naciones occidentales estan por
recibir un desastre financiero.. un desastre financiero ocasionado por el fracaso de nuestro sistema
educativo actual, en ofrecer un programa de educacién financiera adecuada y realista para los
estudiantes. Como la mayoria de nosotros desafortunadamente conocemos, no recibimos mucha o
ninguna educacion financiera en la escuela.. y, en mi opinién, el conocer como administrar e
invertir nuestro dinero es una habilidad muy importante para la vida.

Recientemente, hemos visto millones de personas perdiendo trillones de ddlares en el
mercado de valores. Para el futuro cercano, mi prediccion es un desastre financiero, debido
principalmente a que los millones de personas nacidas después de 1950 no tendran suficiente
dinero para su retiro. Mas importante que el dinero para el retiro es el dinero para el cuidado
medico. Escucho constantemente a los asesores financieros decir, “Tus gastos de vida disminuyen
para cuando te retiras.” Lo que esos asesores omiten al decirtelo es que después de tu retiro lo
que se incremente considerablemente son tus gastos de cuidado medico, aun si tu gasto de vida
comunes se disminuye.

Mi padre pobre creia que el gobierno se deberia hacer cargo de cualquier persona que no
tuviera dinero. Mientras que dentro de mi corazén estoy de acuerdo con él, mi mente financiera se
pregunta como podria el gobierno proveer soporte financiero para esos millones de personas que
estan a punto de necesitarlo para sus gastos médicos y de vida. Para el afio 2010, los primeros 83
millones de “Baby-Boomers” iniciaran a retirarse. Mi pregunta es, ¢.cuantos de ellos tienen el dinero
suficiente para sobrevivir una vez que sus dias productivos se acaben? Y si millones necesitan
billones de délares para sobrevivir, ¢esta la juventud del mundo dispuestos a pagar por los gastos
médicos y de vida de las personas mas viejas?

En mi opinién, es urgente que nuestro sistema escolar ensefia educacion financiera en las
aulas escolares tan pronto como sea posible. El aprender a como administrar e invertir el dinero es
ciertamente tan o mas importante que aprender a diseccionar una rana.

UN COMENTARIO PERSONAL

Mi esposa y yo tuvimos la capacidad de retirarnos temprano en nuestra vida sin un empleo,
sin apoyo del gobierno y sin ningtin fondo mutuo de inversién. ¢Porque no tenemos fondos mutuos
de inversion? La razon es que para nosotros son una inversion muy riesgosa. En mi opinién los
fondos mutuos de inversién son la mas riesgosa de todas las inversiones.. pero pareceria una
buena opcion si no tienes ninguna educacion o experiencia financiera.

Si has estado siguiendo las noticias financieras Ultimamente, podras haber notado que
antes de que el mercado de valores de desplomara, iniciandose en Marzo del 2000, los asesores
financieros decian, “Inviertan a largo plazo, compren y conserven, diversifiquen.”

Después de que el mercado de valores se desplomo, ellos aconsejaban, “Inviertan a largo
plazo, compren y conserven, diversifiquen.” ¢ Notan alguna diferencia?
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“CONTRUIR TU PROPIO NEGOCIO ES LA MEJOR MANERA DE SER RICO.
DESPUES DE HABER CONSTRUIDO TU NEGOCIO, Y QUE TENGAS UN FUERTE
FLUJO DE EFECTIVO, ENTONCES PODRAS EMPEZAR A INVERTIR EN OTROS ACTIVOS.”

Asi que, si NO TIENES una buena educacion financiera, querras hacer lo que la mayoria
de los asesores financieros aconsejan, lo que significa, si tienes dinero, el comprar fondos mutuos
de inversion, invertir al largo plazo y diversificar. Si tus cuentas con una fuerte educacion
financiera, no querras seguir estos arriesgados consejos. En lugar de eso, tu puede hacer lo que
mi padre rico me recomend6 hacer, construir tu primer negocio. El me dijo, “Construir tu propio
negocio es la mejor manera de ser rico.” Padre rico también dijo, “Después de haber construido tu
negocio, y cuando tengas un fuerte flujo de efectivo, entonces podras empezar a invertir en otros
activos.”

LAS OTRAS MANERAS PARA SER RICO

Padre rico decia, “Debido a que la mayoria de las personas NO TIENEN una educacién
financiera adecuada, intentan muchas e interesantes maneras de ser rico diferentes a construir un
negocio en red. Por ejemplo, millones de personas intentas ser ricos jugando a la loteria o
trabajando duro y ahorrando dinero. Y algunas personas llegan a ser ricas usando esos métodos.
También dijo, “Si quieres ser rico, necesitas encontrar la manera de llegar a rico que mas se
acomode contigo.” Las siguientes son algunas maneras posibles de como las personas pueden ser
ricas.

(1) Puedes ser rico casandote con alguien por su dinero. Esta es una manera muy
popular de ser rico. A pesar de eso, padre rico decia, “Tu sabes que tipo de persona se casa por
dinero.”

(2) Puedes ser rico siendo un sinvergiienza. Padre rico decia, “El problema con ser un
sinverglienza es que te tienes que asociar con otros sinvergiienzas. Muchos negocios se basan en
la confianza. ¢ Como puedes confiar, cuando tus socios son unos sinvergiienzas?” También decia,
“Si eres honesto y cometes un error honesto en los negocios, la mayoria de las personas
entenderan y te ofreceran una segunda oportunidad. Ademas de esto aprenderas de estos errores
y creceras para ser una mejor persona de negocios. Pero si eres un sinvergiienza y cometes un
error, podrias ir a la carcel o tus socios podrian lastimarte de muy eficientes maneras de hacerlo.”

(3) Puede ser rico siendo avaro. Mi padre rico decia, “El mundo esta lleno de personas
que llegaron a ser ricas siendo avaros. Las personas avaras y ricas son el mas despreciable de
todos los diferentes tipos de personas ricas.

Después de que el mercado de valores se desplomo en el 2000, el mundo se dio un festin
con historias de compafiias que mentian en relacién con sus resultados financieros, Directores que
mentian a los inversionistas, gente de adentro de las empresas que vendian acciones de manera
ilegal y gerentes corporativos que animaban a su personal a comprar acciones mientras ello
vendian las suyas. Por meses, las noticias estuvieron llenas de historias sobre los lideres de Enron,
WorldCom, Arthur Anderson y analistas de Wall Street que estuvieron mintiendo, engafiando y
robando. En otras palabras, algunas de esas avariciosas personas fueron tan avaras que
rompieron las leyes y se hicieron sinvergtienzas. Los primeros afios del siglo 21 revelaron una de
los peores ejemplos de avaricia, corrupcion y falta de guia moral, probando que no todos los
sinvergiienzas mercadean con drogas, visten mascaras o roban bancos.

( 4 ) Puedes ser rico viviendo barato. Padre rico decia, “Una de las mas populares
formas que las personas usan para intentar ser ricos es viviendo barato.” Explicando un poco mas
él decia, “Las personas que intentan ser ricas viviendo barato son personas que tratan de vivir por
debajo de sus capacidades, en lugar de encontrar una forma de expandir sus ingresos.” También
decia, “El problema de volverse rico viviendo barato es que al final te mantienes asi, viviendo
barato.” Todos hemos escuchado historias de personas que pasan su vida escondiendo dinero,
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pellizcando centavos, comprando ofertas, solo para amasar dinero. Aun y cuando ellos logren
amasar grandes cantidades de dinero, viven su vida tan pobres que algunos de ellos realmente
son personas pobres. Para mi padre rico, el tener grandes cantidades de dinero y vivir como una
persona pobre es una situacién de muy poco sentido.

Padre rico tenia un amigo que vivié barato toda su vida, ahorrando su dinero, sin gastar
nunca en nada que no fuera estrictamente necesario. Lo mas triste fue que él crié 3 hijos que no
podian esperarse a que muriera para echar mano del dinero. Después de fallecer, sus 3 hijos que
habian vivido una vida completa de manera barata y pobre, gastaron todo el dinero en menos de 3
afios. Después de que todo el dinero se les fue, los muchachos fueron tan pobres como su padre
habia sido, a pesar de que alguna vez habian tenido toneladas de dinero. Para mi padre rico, las
personas que esconden el dinero mientras viven barato y pobre son personas que le rinden culto al
dinero, haciendo del dinero su duefio en lugar de ser el duefio de su dinero.

(5) Puedes ser rico a través del trabajo duro. El problema que padre rico tenia con el
trabajo duro, es que habia notado que las personas que hacian trabajo duro también les era muy
dificil poder disfrutar su dinero debido a que no tienen tiempo para ello en su vida. En otras
palabras, el trabajo duro es todo lo que ellos saben hacer. Ellos no conocen como pasar un buen
rato.

TRABAJANDO DURO POR UN MAL INGRESO

Padre rico también nos ensefio a su hijo a mi que muchas personas trabajan muy duro por
la clase equivocada de ingreso. El decia, “Las personas que fisicamente trabajan duro por el
dinero, muy seguido trabajan duro por el tipo equivocado de ingreso.. porque el ingreso que es
trabajado en forma fisica es el ingreso que mas impuestos genera. Las personas que trabajan por
el tipo erréneo de ingreso a menudo trabajan duro y durisimo solo para tener que pagar mas y mas
impuestos.” En la mente de mi padre rico trabajar por un tipo de ingreso que este cada vez mas y
mas cargado de impuestos no es financieramente inteligente. La mayoria de las personas que
tienen un empleo trabajan por el ingreso que es gravado con las tasas mas altas de impuestos.
Adicionalmente, las personas que ganan menos a veces son las que tienen una carga de
impuestos mas elevados.

Como un jovencito, mi padre rico me ensefio que hay mas de un tipo de ingreso. El decia,
“Este es un buen ingreso o un mal ingreso.” En este libro, podras conocer el tipo de ingreso por el
cual es muy bueno trabajar duro.. es el tipo de ingreso que tiene menos y menos impuestos aun y
cuando tu ganes mas.

Padre rico también sefialaba a su hijo y a mi, que muchas personas trabajar muy duro,
durisimo toda su vida pero tienen muy poco que mostrar por su trabajo duro al final de sus vidas.
En este libro, encontraras como tu podras trabajar duro algunos afios, para finalmente estar libre
de elegir si quieres o0 no seguir trabajando.. si es eso lo que eliges.

( 6 ) Puedes ser rico siendo excepcionalmente listo, talentoso, atractivo o dotado.
Tiger Woods es un ejemplo de un golfista excepcionalmente talentoso.. un golfista que a pasado
afios desarrollando su don. Aun siendo listo, talentoso o dotado no esta garantizado de llegar a ser
rico. Padre rico decia, “El mundo esta lleno de personas talentosas que nunca fueron ricos.
Solamente date una vuelta por Hollywood y podras encontrar muchisimos actores y actrices
guapos, bellos y talentosos que ganan mucho menos que el promedio de las personas.” Las
estadisticas muestran que el 65% de los atletas profesionales quiebran en 5 afios después de que
sus carreras de altos ingresos terminan. En el mundo del dinero, es necesario mas que solo
buenos cerebros, talento o una buena apariencia para llegar a ser rico.

(7) Puedes ser rico teniendo suerte. Intentar ser rico por medio de la suerte es una de
las maneras mas populares Ademas de la de vivir barato. Como casi todos sabemos, millones de
personas apuestan billones, quizas hasta trillones de dolares en la loteria, los hipédromos, los
casinos y los eventos deportivos, esperando volverse rico cuando tengan un golpe de suerte.
Ademas, como todos sabemos, por cada persona con suerte hay miles o quizas millones de
personas sin suerte. De nuevo, los estudios han mostrado que la mayoria de los ganadores de la

INV L WS4} XIS L



loteria estan en la quiebra 5 afios después de haber ganado mas dinero que lo que hubieran
ganado en 5 vidas de trabajo. Por lo tanto, aun teniendo suerte una o dos veces no significa que
puedas mantener esa riqueza.

( 8 ) Puedes ser rico heredando dinero. Para el tiempo que estamos en la edad de
veintitantos, podemos saber si tenemos la posibilidad de heredar algo o no. Si tu sabes que no vas
a heredar nada entonces obviamente necesitas encontrar alguna manera de ser rico.

(9) Puedes ser rico invirtiendo. Una de las quejas mas comunes al respecto es que se
necesita dinero para invertir. Adicionalmente, en la mayoria de los casos esto es cierto. Hay otro
problema con invertir. Puedes perder todo si inviertes sin tener una educacién financiera y haber
recibido entrenamiento como inversionista. Como muchos de nosotros hemos visto, el mercado de
valores es riesgoso y volatil, lo que significa que un dia puedes hacer dinero y al siguiente puedes
volverlo a perder. Con bienes raices, aun consiguiendo dinero del banco para invertir, toma cierta
cantidad de dinero y educacion para acumular fortuna en bienes raices. En este libro, encontraras
como adquirir dinero para invertir, pero mas importante aun aprender como llegar a ser un
inversionista antes de poner en riesgo tu dinero.

( 10 ) Puede ser rico construyendo tu propio negocio. Construir un negocio es la
manera en que los ricos se han hecho muy ricos. Bill Gates construyd Microsoft; Michaell Dell creo
Dell Computers en su dormitorio en la universidad. El problema con construir un negocio de la
nada es que es la manera mas riesgosa de todas para llegar a ser rico. Aun comprando una
franquicia, que es mucho menos riesgoso, pero puede ser muy caro. Los precios para adquirir una
franquicia bien conocida van desde los $100,000 a $1.5 millones solo por los derechos de la
franquicia. Ademas de la alta cuota inicial, hay pagos mensuales que se deben hacer a la oficina
matriz de la compafiia por cuenta de entrenamiento, publicidad y apoyo. Adicionalmente, aun con
todo este soporte no esta garantizada una gran riqueza. Muchas veces las personas deben
continuar pagando las mensualidades de la franquicia a la matriz, aun cuando ellos estén
perdiendo dinero con su negocio. A pesar de todo, es mucho menos riesgoso comprar una
franquicia que iniciar tu propio negocio de la nada, las estadisticas muestran que solo 1/3 de las
franquicias llegan a quebrar.

LA DIFERENCIA ENTRE SER DUENO DE UN NEGOCIO PEQUENO A LA DE SER DUENO DE
UN NEGOCIO GRANDE.

Antes de pasar a la manera numero 11 de llegar a ser rico, quiero comentar la diferencia
entre los duefios de negocio pequefos y los duefios de negocios grandes. La diferencia es que las
personas de negocios grandes construyen REDES. El mundo esta lleno de duefios de pequefios
negocios que tienen su propio restaurante. La diferencia entre un solo restaurante y Ray Kroc
quien fund6 McDonalds, es que McDonalds es una RED de restaurantes de hamburguesas
conocida como franquicia en RED. Otro ejemplo en contraste es el duefio de un pequefio taller de
reparaciones de televisores comparado con Ted Turner quien construyé CNN, que significa RED
de Noticias por Cable (Por sus siglas en ingles Cable News Network). De nuevo, notan la palabra
RED. El punto es que la diferencia entre un duefio de negocio pequefio y un duefio de un negocio
grande es simplemente el tamafio de sus REDES. Mientras que muchos duefios de negocios
pequefios poseen sus Negocios, muy pocos construyen sus propias REDES. Dicho de una manera
simple, construir un negocio de RED es como las personas mas ricas en el mundo llegaron a ser
ricas.

LA MANERA NUMERO 11 DE SER RICO

(11 ) Puedes ser rico construyendo un negocio de mercadeo en RED. La raz6n por la
cual he puesto en el lugar numero 11 al negocio de mercadeo en red, o haber separado totalmente
esta manera de llegar a ser rico, es porque es una manera m uy nueva y revolucionaria de
conseguir rigueza. Si tu revisas rapidamente las primeras 10 maneras de llegar a ser rico, podras
notar que el enfoque principal es en QUIEN llega a ser rico. En otras palabras, debera ser visto

INV L WS4} XIS L



desde un punto de vista avaricioso. Por ejemplo, alguien que intenta ser rico viviendo barato esta
principalmente en como él y algunos familiares cercanos se haran ricos. Alguien que se casa con
alguien por dinero esta definitivamente centrado en el dinero para si mismo. Aun un negocio
grande esta enfocado para que solo un grupo selecto de personas lleguen a ser ricos. Cuando las
franquicias salieron a la luz, hicieron posible que mas personas fueran duefios de negocios y
compartieran su riqueza, pero €él la mayoria de los casos las franquicias estan reservadas solo para
aquellos con el dinero para comprar una franquicia y como he comentado antes, una franquicia de
McDonalds cuesta hora mas de un millén de doélares solo para iniciar. De cualquier modo, no estoy
diciendo que esas personas sean malas o avaras, solamente estoy diciendo que en la mayoria de
los casos el foco del negocio NO ES para que muchas personas se hagan ricas... Sino que se esta
centrado en el individuo que se hararico.

Y REVOLUCIONARIA DE CONSEGUIR UNA GRAN RIQUEZA.”

La razén por la cual he puesto en el lugar numero 11 de cémo llegar a ser rico al Mercadeo
en RED, es debido a que es una nueva y revolucionaria manera de compartir la rigueza con
cualquiera que verdaderamente quiera conseguir una gran riqueza. Un SISTEMA DE MERCADEO
EN RED esta disefiado para que SEA POSIBLE PARA CUALQUIER PERSONA EL COMPARTIR
LA RIQUEZA. Un sistema de mercadeo en RED, un sistema también llamado como “Franquicia
Personal” o un “Gran Negocio en RED Invisible”, es, en mi opinién una manera muy democratica
de creacion de riqueza. El sistema esta abierto para que cualquiera que tenga dinamismo,
determinacion y perseverancia. Al sistema NO le importa a que universidad asististe, si fuiste a
alguna, NO le importa cuanto dinero estas ganando ahora, NO le importa de que raza o sexo eres,
que tan guapo eres, quienes son tus padres ni tampoco que tan popular eres. La mayoria de las
compafiias de Mercadeo en RED se preocupan principalmente acerca de que tan determinado
estas para aprender, para cambiar, para crecer y que tengas el suficiente valor para quedarte en
las buenas y las malas mientras estas aprendiendo a ser un duefio de negocio.

PERSONAL, ES UNA MANERA MUY DEMOCRATICA DE CREACION DE RIQUEZA.”

Recientemente, escuche una grabacion de audio de un inversionista muy rico y famoso,
ofreciendo un discurso a [la famosa escuela de negocios]. No menciono el nombre de la escuela o
el nombre del inversionista, porque lo enseguida voy a decir no es precisamente halagador. El
decia, “No estoy interesado a ensefiar a las personas a invertir. No estoy interesado en ayudar a
las personas pobres a salir adelante en la vida. Todo lo que yo quiero hacer es pasar mi tiempo
con personas inteligentes como ustedes, aqui en [la famosa escuela de negocios].”

A pesar de que personalmente no estoy de acuerdo con lo que él dijo, si elogio su
honestidad. Como una persona que he pasado una buena parte de mi vida creciendo junto a los
amigos ricos de mi padre rico, de ellos escuche este tipo de comentarios algunas veces, pero
fueron hechos de manera discreta y callada. Para el publico en general ellos asistian a eventos de
caridad y donaban dinero para causas populares, pero la mayoria de ellos lo hacian solo para
parecer socialmente aceptables. En sus reuniones privadas, algunas veces llegue a escuchar sus
verdaderos pensamientos, pensamientos muy similares en contexto al famoso inversionista que
estaba hablando en la famosa escuela de negocios.

Obviamente no todas las personas ricas comparten esta actitud. Sin embargo, me
sorprendo constantemente al comprobar que muchas personas ricas y exitosas son ricas y
exitosas debido a que son avariciosos y tienen muy poco interés en ayudar a aquellos menos
afortunados. De nuevo, quiero volver a decir que definitivamente NO todas las personas ricas
comparten esta actitud, aunque el porcentaje que si la comparte es significativo basandome en mi
experiencia personal.

Un de las principales razones que doy mi total apoyo a la industria del mercadeo en redes
es que sus sistemas son mucho mas justos que los sistemas previos para conseguir riqueza. Henry
Ford, uno de los mas grandes hombres de negocios del mundo se hizo rico al realizar la misién de
su compafiia, La Compafia Ford Motor. La declaracion de la mision de Ford fue “Democratizar el
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automovil.” La razén de que esta mision fuera tan revolucionaria fue porque a la vuelta de casi un
siglo, los automoviles estuvieron solo disponibles para los ricos. La idea de Henry Ford fue hacer
que los automdviles fueran accesibles para cualquier persona, que es lo que significa
“Democratizar el automovil.” Por raro que parezca, Henry Ford fue un empleado de Edison, y en su
tiempo libre, el disefio su primer automovil. En 1903, la compafiia Ford Motor nacié. Por medio de
cortar los costos de produccion, y haciendo adaptaciones a la linea de produccién, se pudieron
producir auto estandarizados en masa, Ford se convirti6 en el mas grande productor de
automoviles del mundo. No solo hizo que su automévil fuera accesible, sino que también pagaba
los mas altos salarios de la industria, asi como también ofrecia planes de acciones para los
empleados, redistribuyendo mas de 30 millones de délares anualmente en todos ellos... y 30
millones era mucho mas dinero de lo que son hoy en dia en aquellos afios de 1900s.

En otras palabras, Henry Ford fue un hombre que se volvié rico porque se preocupo por
sus clientes pero también por sus empleados. El fue un hombre generoso en lugar de un hombre
avaricioso. Henry Ford fue atacado y criticado fuertemente por la sociedad intelectual de su tiempo.
Henry Ford no estaba tan bien educado y como le paso también a Thomas Edison fue ridiculizado
en varias ocasiones debido a su falta de educacion formal.

Una de mis historias favoritas sobre Henry Ford es cuando le fue solicitado a participar en
un examen frente a las personas mas listas del mundo académico. El dia de la cita, un grupo de
gente muy lista y educada vinieron a él para aplicarle un examen oral. Ellos querian probar que era
un ignorante.

El examen inicio por un académico que le pregunto algo como, ¢cual es la fuerza de
tension que él usaba en sus laminas de acero? Ford, al no conocer la respuesta, simplemente
encontr6 a través de una de las muchas lineas telefénicas que tenia en su escritorio al
vicepresidente quien conocia la respuesta. El vicepresidente vino a su oficina, Ford le pregunto el
dato, y el vicepresidente dio la respuesta al panel de académicos. La siguiente persona hizo otra
pregunta a Ford, y como de nuevo Ford desconocia la respuesta, llamo a alguien que si la sabia
para que la contestara de nuevo al panel. Este proceso continuo hasta que finalmente uno de las
personas lista de panel grito, “Lo ven, esto solo esta probandonos que es usted un ignorante. No
conoce las respuestas a ninguna de las preguntas que hemos hecho.”

Henry Ford segun se dice contesto, “No conozco las respuestas porque no necesito llenar
mi cabeza con las respuestas que tu estas buscando. Para eso he contratado personas jévenes e
inteligentes de sus escuelas que han estado memorizando las respuestas que ustedes esperan
gue yo memorice. Mi trabajo NO es memorizar informacion que ustedes creen que e€so es
inteligencia. Mi trabajo es mantener mi cabeza limpia y clara de ese tipo de informacion trivial, de
esa manera es que entonces puedo PENSAR.” En ese momento, él solicitdé al grupo de personas
inteligentes del mundo académico que abandonaran su oficina.

Por afios, me he comprometido a memorizar la que creo que es una de las mas
importantes frases de Henry Ford, “Pensar es uno de los trabajos mas duros. Es por eso que muy
pocas personas lo hacen.”

“PENSAR ES UNO DE LOS TRABAJOS MAS DUROS.
ES POR ESO QUE MUY POCAS PERSONAS LO HACEN.”

RIQUEZA PARA TODOS

En mi opinién, esta nueva forma de negocio, el negocio del mercadeo en RED, es una
forma revolucionaria de hacer negocios, porque por primera vez en la historia, es posible ahora
para cualquiera o para todos el compartir la riqueza que solo estaba destinado hasta ahora para
unos cuantos elegidos o suertudos. También estoy consciente que ha habido mucha controversia
alrededor de esta forma de negocio y Ademas que algunas personas han torcido en algunas
ocasiones el negocio movidos por la avaricia o sinvergiienzada para sacar provecho personal de
este nuevo negocio. Pero, si das un paso atrds y observas esta nueva forma de negocio, es un
sistema muy socialmente responsable de compartir la rigueza. Un negocio de mercadeo en RED
NO es bueno para las personas avariciosas. Por propio disefio, es el negocio perfecto para las
personas que les gusta ayudar a otras personas. Dicho de otra manera, la Unica manera en que un
negocio de mercadeo en RED funciona es ayudando a los demas a ser ricos y solo entonces tu
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llegas a ser rico también. Para mi eso es revolucionario, tan revolucionario como cuando Thomas
Edison y Henry Ford estaban en sus dias de gloria.

Antes de cerrar, yo sé que la mayoria de las personas son generosas. Tampoco estoy
condenando la avaricia, porque un poco de avaricia 0 ambicion personal e interés en si mismo son
siempre saludables para uno mismo. Es cuando la avaricia o ambicién personal se torna muy
grande y excesiva para obtener un beneficio personal, que nos hace sacudir nuestras cabezas en
desaprobacion. Como la mayoria de las personas son generosas y desean ayudar a sus iguales
humanos, esta nuevo manera de negocio en RED ofrece a mas gente el poder de ayudar a
muchas mas personas. A pesar de esta, el sistema de negocios en RED no es para todos, si td
eres una persona que en verdad quiere ayudar a tantas personas como sea posible para alcanzar
sus metas financieras personales y sus suefios, entonces el negocio de mercadeo en RED es
merecedor de que emplees tu tiempo para verlo un poco mas de cerca.

EN RESUMEN

Hoy dia existen muchas maneras de convertirse en una persona rica. La mejor manera
para ser rico es encontrar la manera que trabaje mejor para uno mismo. Si eres una persona a la
que le gusta ayudar a otras personas, estoy seguro que esta nueva forma de sistema de negocios
— El Mercadeo en RED - es para ti. Es por eso que titule este libro: La Escuela de Negocios para
Personas que les Gusta Ayudar a otras Personas. Si ayudar a otras personas no es para ti,
entonces hay al menos 10 otros métodos para escoger.

En los siguientes capitulos, estaré comentando los valores esenciales que he encontrado
en casi todas las compafiias de Mercadeo en RED. En mi opinion, estos valores esenciales son lo
mas importante para considerar, antes de decidir si inicias con esta industria o no. Padre rico me
ensefio a su hijo y a mi que los valores esenciales son mucho méas importantes que el dinero. El
decia muy a menudo, “Puedes llegar a ser rico viviendo barato y siendo avaricioso. Puedes llegar a
rico también siendo abundante y generoso. El método que tu escojas debera ser el que mas se
acerque a tu sistema de valores esenciales que esta dentro de ti en lo profundo de tu ser.”
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CAPITULO 3
VALOR NUMERO 1: UNA VERDADERA OPORTUNIDAD JUSTA

Frecuentemente me preguntan, “¢; Porque a pesar de no haber hecho su fortuna y ser rico
al haber creado un negocio de mercadeo en RED, usted recomienda este tipo de negocio a otras
personas?” Hay muchas razones por lo que yo recomiendo el negocio del mercadeo en RED y lo
estaré explicando a lo largo de este libro.

EL CIERRE DE MI MENTE

Fue durante mediados de los afios 70s que un amigo me invito a una presentacion de un
nuevo negocio. Como yo era ya una persona que tenia el habito de regularmente investigar nuevos
negocios y oportunidades, estuve de acuerdo en asistir a aquella reunién. Aunque pense que era
un poco extrafia, la reuniéon de negocios se llevaria acabo en una casa particular en lugar de una
oficina, fui de todas maneras. Aquella reunién fue mi introduccién al mundo del Mercadeo en RED.

Estuve ahi sentado pacientemente, escuchando la presentacién que duro 3 horas. Estuve
de acuerdo con la mayoria de los puntos del porque uno deberia de iniciar su propio negocio. A la
parte que no le puse mucha atencion fue en el cémo el negocio que ellos estaban construyendo
era muy diferente al negocio que yo estaba construyendo. Poniéndolo de manera sencilla, el
negocio que yo estaba construyendo era para hacerme rico yo, el negocio del que ellos estaban
hablando para construir, era para hacer ricas a muchas personas. En esa etapa de mi vida, mi
mente no estaba tan abierta como para aceptar esas nuevas Yy radicales ideas. En mi mente, se
suponia que un negocio era para hacer solo a los duefios ricos.

Para el final de la tarde, mi amigo me pregunto que opinaba del negocio que ese habia
estado presentando en aquella reunién. Mi respuesta fue la siguiente, “Eso estuvo interesante pero
no es para mi.” Cuando mi amigo me pregunto por el porque no estaba yo interesado le dije, “en
este momento estoy construyendo mi propio negocio. ¢Porque necesitaria yo construir un negocio
con otras personas? ¢Porque deberia yo ayudarlos a ellos?” Entonces dije, “Por otro lado, he
escuchado algunos rumores que esos negocios de mercadeo en RED son un esquema piramidal y
gue son ilegales.” Antes de que mi amigo pudiera decir nada mas, me sali caminado hacia la
noche, me meti en mi auto y me aleje manejando.

En esa etapa de mi vida a mediado de los afios 70s, yo estaba creando mi primer negocio
internacional. Por lo tanto, estaba muy ocupado para mantener mi empleo durante el dia para
construir mi negocio en mi tiempo libre. El negocio que estaba construyendo era un negocio de
manufactura y mercadeo enfocado en llevar al mercado las primeras carteras de nylon y velcro
para los surfistas. Muy pronto después de asistir a aquella primera reunién de Mercadeo en RED,
mi negocio de carteras deportivas florecié. Mis dos afios de arduo trabajo dieron su resultado. El
éxito, fama y fortuna nos llovieron a mares a mi socio y a mi. Habiamos alcanzado nuestra meta,
que fue hacernos millonarios antes de cumplir 30 afios. En los afios 70s, un millén de ddlares era
muchisimo dinero. Se escribié acerca de mi compafiia y mis productos en revistas como Sufer,
Runner's World y Gentleman’s Quarterly. Era el mas novedoso producto deportivo en todo el
mundo y el negocio crecié por todo el mundo. Mi primer negocio internacional estaba abierto y
funcionando. Por lo tanto, cuando se me presenté la oportunidad del negocio de mercadeo en
RED, mi mente estaba cerrada para ello y no quise escuchar nada mas. Tomo algunos afios para
que se abriera de nuevo.. suficientemente abierta como para escuchar y como para iniciar a
cambiar mi opinién sobre la industria. No pense en la industria del mercadeo en RED por lo menos
por 15 afos.

UN CAMBIO EN LA MENTE

En algin momento del los primero afios de los 90s, un amigo al que yo respeto por su
sabiduria financiera, me dijo que él estaba en el negocio de mercadeo en RED. Bill ya era muy rico
por sus inversiones en bienes raices, asi quede muy confundido al saber que la tenia un negocio
de mercadeo en RED. Ahora con mucha curiosidad, le pregunte, “¢Porque estas en ese tipo de
negocio? ¢ No necesitas el dinero, o0 si?”
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Riéndose en voz alta, Bill dijo, “Tu sabes que me gusta hacer dinero, pero no estoy en el
negocio porque necesite el dinero. Mis finanzas estan en muy buena forma.”

Sabia que Bill habia completado varios proyectos de bienes raices que valian mas de un
millén de dolares en solo los dos afios anteriores, asi que también sabia que le estaba yendo bien.
Asi que aquella vaga respuesta que él me dio, hizo que tuviera mas curiosidad, asi que lo presione
un poco mas preguntandole, “¢Asi qué, entonces porque tienes un negocio de mercadeo en
RED?”

Bill penso por un largo rato y entonces empez6 a hablar con un tono lento en la voz, “Por
afios, las personas me han estado preguntando por buenas ideas para el negocio de los bienes
raices. Ellos querian saber como llegar a ser ricos invirtiendo en bienes raices. Muchos querian
saber si podian invertir conmigo o como podrian encontrar buenos negocios sin enganche en
bienes raices.”

Asintiendo en concordancia dije, “Yo me he estado haciendo las mismas preguntas.”

“El problema es que,” dijo Bill continuando con su respuesta, “la mayoria no pueden invertir
conmigo porque no tienen suficiente dinero. Ellos no tienen al menos los $50,000 o $100,000
délares que se necesitan para entrar a mi nivel en las inversiones en bienes raices.
Adicionalmente, la razén por que muchos de ellos buscan oportunidades sin enganche es porque
no tienen absolutamente nada de dinero y estan a solo dos quincenas de la bancarrota si dejaran
su empleo. Por esto, buscan tratos baratos sin enganche, que la verdad siempre son muy malos
negocios. Tu y yo sabemos que los mejores negocios de bienes raices los consiguen los ricos que
tienen dinero y no las personas que no tienen nada.

Asintiendo dije, “Ya entiendo. Recuerdo que era tan pobre que ningdn banco o agente de
bienes raices me tomaba en serio. Asi que lo que me dices es que ellos no tienen ningdn dinero y
si lo tienen, tienen tan poco dinero que no los puedes ayudar. ¢No son suficientemente ricos para
el tipo de inversiones que tu haces, verdad?”

Bill asintié, “Y encima de todo eso, el poco dinero que tienen son todos los ahorros de su
vida. Tu sabes que yo no recomendaria invertir todo lo que tienes. Ademas de eso, como estarian
invirtiendo todos los ahorros de su vida, tiene una terrible sensacion de miedo a perderlo todo, y tu
sabes que una persona que tiene miedo a perderlo todo, normalmente lo pierde.”

Mi conversacion con Bill siguié por algunos minutos mas, pero pronto me tuve que ir para
el aeropuerto. La verdad es que no estaba totalmente seguro de porque él estaba en el negocio del
mercadeo en RED, pero mi mente cerrada empezo a abrirse un poco. Empece a querer saber mas
al respecto, porque personas ricas como él estaba teniendo un negocio de mercadeo en RED.
Empece a darme cuenta que habia mas que solo dinero en ese negocio.

Por los siguientes meses, cuando tuvimos oportunidad, mi platica con Bill continuo. Poco a
poca empece a entender sus razones para estar en el negocio. Sus principales razones eran:

(1) El queria ayudar a las personas. Esta fue su principal razon para tener este negocio.
A pesar de que era un hombre muy rico, no era un hombre arrogante o avaro.

( 2) El queria ayudarse a si mismo. “Tienes que ser rico para invertir conmigo. Me di
cuenta que si yo ayudara a mas gente a ser rica, entonces tendria mas inversionistas conmigo.” Bill
continuo, “La ironia fue que entre mas ayudaba a los otros a hacerse ricos construyendo su propio
negocio de mercadeo en RED, mas crecia mi propio negocio.. y me volvia cada vez mas rico.
Ahora yo tengo présperos negocios de cliente consumidores, mas inversionistas, y mas dinero para
mis propias inversiones. Hablando de Ganar-Ganar. Es por eso que en los ultimos afios he podido
invertir en proyectos de bienes raices cada vez mas grandes. Como tu sabes, es dificil hacerte rico
en negocio de bienes raices pequefios. Puede llegar a conseguirse, pero si no tienes suficiente
dinero, todo lo que verdaderamente obtienes son los negocios que las personas con dinero no
quieren.”

( 3) El gusta de aprender y de ensefiar. “Me gusta trabajar con personas a las que les
guste aprender.” Me dijo en una de nuestras ultimas platicas. “Es muy desgastante trabajar con
personas que piensan que lo saben todo. En mi mundo de los negocios de bienes raices, trabajo
con muchas de esas personas. Trabajar con alguien que cree saber todas las respuestas es
verdaderamente dificil. Para mi, las personas que inician un negocio de mercadeo en RED estan

INV L WS4} XIS L



en la busqueda de nuevas respuestas y estan listas para aprender. Me gusta mucho el negocio de
aprender y ensefiar, y el compartir nuevas ideas con las personas que estan muy emocionadas
con su educacién continua. Como tu sabes, tengo una licenciatura en contabilidad y una maestria
en finanzas. Este negocio me a dando la oportunidad de ensefiar a otros lo que sé y continuar
aprendiendo junto con ellos. Te sorprenderia el numero de personas educadas Y listas con todo
tipo de antecedentes hay en este negocio. También hay muchas personas sin una educacién
formal que estan en el negocio para obtener la educacion que ellos necesitan para encontrar
seguridad financiera en un mundo con cada vez menos seguridad en el empleo. Nos juntamos
todos y compartimos lo que sabemos por nuestras experiencias particulares y de lo que hemos
estado aprendiendo. Me gusta mucho aprender y me gusta mucho ensefiar, y es por eso que me
gusta mucho este negocio. Es un gran negocio y una verdadera escuela de negocios de la vida.

UNA MENTE NUEVECITA'Y ABIERTA

Asi que en algin momento de los primeros afios 90s mi mente empezd a abrirse y mi
punto de vista sobre el negocio de mercadeo en RED empezd a cambiar. Empece a ver cosas que
anterior mente cerrada no podia ver. Empece a ver las cosas que eran buenas y positivas en este
negocio, en lugar de solo ver las cosas negativas.. y por supuesto que también hay cosas
negativas en este negocio, pero como en todo siempre hay algo negativo presente.

Después de retirarme en 1994, financieramente libre a la edad de 47 afios, empece mi
propia investigacion sobre la industria y el negocio de mercadeo en RED. En cualquier momento
que alguien me invitara a alguna presentacion, asistia con ellos solo para escuchar lo que aquellas
personas tenian que decirme. Me inscribi en algunas de estas compafiias de mercadeo en RED si
me gustaba lo que me decian. De cualquier manera, no me inscribia para necesariamente hacer
dinero, me unia a ellos para tener una visidn bastante amplia de las cosas positivas y negativas de
cada compafiia. En lugar de solo cerrar mi mente, queria llegar a mis propias respuestas. Después
de buscar en varias compafiias, vi las cosas negativas que la mayoria de las personas ven al
primer vistazo, como fueron las primeras personas que inicialmente estuvieron en esta industria y
promovieron sus negocios. Es cierto que muchos sofiadores, estafadores, bribones, perdedores,
sinverglienzas y artistas del arte de hacerse-rico-rapido fueron atraidos a este tipo de negocio. Uno
de los retos del negocio del mercadeo en RED, es que tiene una politica de puertas abiertas, que
permite que cualquier persona se una a ellos. Esta politica de puertas abiertas es aquella
oportunidad igualitaria y justa que muchos socialistas pedian llorando, aunque no encontré ningun
socialista de hueso colorado es las juntas de este negocio. Este negocio es para capitalistas o al
Menos para personas que esperan convertirse en capitalistas.

UNA POLITICA DE PUERTAS ABIERTAS.”

Después de pasar por toda aquella mas de sofiadores, estafadores, y sinvergiienzas,
empece a encontrarme con los verdaderos lideres de varias comparfiias. Los que encontré fueron
algunos de los mas inteligentes, amables, morales, espirituales y profesionales personas que he
conocido en todo mis afios de negocios. Una vez que pase por encima de mis propios prejuicios y
encontré personas que respete y con los cuales tenia alguna relacién, encontré el corazon de la
industria. Puede ver por fin, lo que antes no pude ver. Ahora pude ver lo bueno y lo malo.

Como este libro a sido escrito en parte para contestar la pregunta de, “¢Porque a pesar de
no haber hecho su fortuna y ser rico al haber creado un negocio de mercadeo en RED, usted
recomienda este tipo de negocio a otras personas?” Es precisamente por esto, que yo no gane mi
fortuna al construir un negocio de mercadeo en RED, que puedo ser un poco mas objetivo acerca
de esta industria. Este libro describe lo que yo veo como las valores reales del negocio de
mercadeo en RED... valores que van mucho mas alla de solo el potencial de hacer cantidades
enormes de dinero. Finalmente encontré un negocio con corazén y con una profunda preocupacion
de cuidar a las personas que estan dentro de el.

La razon principal por la cual le doy todo mi apoyo a esta industria es que siempre tuve
odio por los valores que encontré en el sistema educativo tradicional. Recuerdo cuando era un
jovencito de 16 afios en la preparatoria, y un maestro le dijo a una amiga mia llamada Martha que
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ella nunca tendria mucho en la vida solo porque no le estaba yendo bien en la escuela. Martha era
una jovencita timida y sensible. Vi como las palabras del profesor le pegaron directo en el alma.
Martha dejo la escuela, solo unos meses antes de la graduacion de la preparatoria.

El problema que yo tuve con la escuela y el mundo corporativo es que son muy similares.
Tienen un sistema de valores de supervivencia de los mas fuertes. Si las personas empiezan a
tener problemas para entender alguna cosa, el sistema simplemente acaba con ellos. Este sistema
parece haber perdido el corazén.

Cuando trabaje para Xerox, un amigo mio tuvo tres meses seguidos de malas ventas. En
lugar de ayudar a mi amigo Ron, el gerente de ventas empezdé a amenazarlo, en lugar de
ensefarle a como vender. Puedo escuchar todavia al gerente cuando le decia a Ron, “Si no
vendes nada pronto, pronto estaras despedido.” Ron renuncio la semana siguiente.

Ademas, otra razon por la que le doy mi apoyo a la industria del mercadeo en RED es que
en la mayoria de los casos las compafiias son negocios muy humanitarios. Si tu decides
pegarteles y aprender y estudiar a tu propio ritmo, el negocio seguira pegado a ti hasta que lo
consigas, sin importar cuanto tiempo te tome. Muchas de las compafiias de mercadeo en RED son
un negocio de oportunidad justa verdadera para cualquier persona interesada. Si tu inviertes tu
tiempo y esfuerzo, ellos también lo haran. Aunque no haya hecho mi fortuna en un negocio de
mercadeo en RED, siempre ofreceré mi apoyo total a cualquier negocio que valore el ser una
oportunidad justa verdadera y que valore el ser humanitario.

EN RESUMEN

Entre la edad de 18 y 27 afios, estuve en la academia militar tomando mi educacion
profesional o en el cuerpo de marinos de EUA. En esas dos organizaciones, el principal valor era
verdaderamente un sistema de la supervivencia de los més fuertes. En la academia, si les dabas a
los profesores las respuestas que ellos querian escuchar, te graduabas. Si no, fracasabas. En el
cuerpo de marinos, si hacias lo que te habian entrenado para hacer, sobrevivias en combate. En la
guerra, la supervivencia del mas fuerte es en donde mas real se vive.

Cuando regrese de la guerra de Vietham, me encontré a mi mismo, intentando cambiar
algunos de mis valores. No me gustaba ser bueno jugando a Perder-Ganar.. la supervivencia del
mas fuerte (o listo, o inteligente), el juego que aprendimos en la escuela. Es por eso que la mision
de richdad.com es, “Elevar el bienestar financiero de la humanidad.” Estamos seguros que no solo
porque un nifio no le va bien en la escuela, o no consigue un empleo de alto ingreso, eso no
significa que deba sufrir financieramente en la vida.

Otra razén por la que nosotros en richdad.com damos nuestro apoyo a la industria del
mercadeo en RED, es porque sentimos que muchas, pero no todas, las compafias de mercadeo
en RED comparten la misma misién que nosotros. Hoy, en lugar de vencer a mis compafieros de
clase en los examenes, 0 matar a mi enemigo en el campo de batalla, o barrer con la competencia
en el mundo corporativo, estaré trabajando con aquellos que quieran ayudar a otros a conseguir
sus metas financieras y sus suefios sin dafiar a los demas. Para mi ese valor vale la pena darle
nuestro apoyo.

Al principio del 2003, richdad.com saco a la venta el juego de mesa CashFlow para nifios y
lo convirtié en un juego electronico en linea. El juego electrénico esta disefiado para edades entre
5y 12 afios. Este juego electronico es entregado en linea a través de la RED de Internet, libre
cargo, gratis y sin mensajes comerciales. Es nuestra manera de dar de regreso algo de la buena
fortuna que hemos tenido y recibido. Es también una manera de recordarnos a nosotros mismo
gue debemos ser generosos y no avaros.

El entretenimiento y diversién ensefiara a las personas jévenes a lo largo del mundo la
misma clase de educacién y habilidades financieras que mi padre rico me ensefio cuando yo era
un jovencito. Hace muchos afios, Los Beatles ensefiaron al mundo su cancién. “Todo lo que
decimos es que debemos darle a la paz una oportunidad.” Lo que en richdad.com estamos
diciendo es, “Denles una oportunidad a los nifios.” Denles una oportunidad justa a todo los nifios
para tener una fuerte educacion financiera basica. Estamos seguros que una de las mejores
maneras de tener paz es estar trabajando activamente para acabar con la pobreza. También
estamos seguros que una manera de acabar con la pobreza es ofrecer educacion financiera en
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lugar de ayuda econdmica. Como mi padre rico siempre decia, “Si le das dinero a una persona
pobre, solo lo mantienes pobre por mas tiempo.”

Hoy dia, muchas compafiias de mercadeo en RED estan propagando la paz a través de la
oportunidad econémica en todo el mundo. Los negocios de mercadeo en RED no solo han
prosperado en los paises econémicamente mas poderosos, sino que también muchas compafiias
de mercadeo en RED estan trabando en el tercer mundo, llevando esperanza financiera a millones
de personas que vive en paises pobres. La mayoria de las corporaciones tradicionales sobreviven
donde hay personas ricas y que tenga dinero para gastar. Es tiempo de que todas las personas
alrededor del mundo tenga una oportunidad justa para disfrutar las riquezas y abundancias de la
vida. Si la abertura entre ricos y pobres se hace mas grande, es muy dificil que le demos a la paz
una oportunidad de vida.

EL SIGUIENTE VALOR
El siguiente capitulo es acerca del valor de la Educacion de Negocios que Cambia Vidas,

que muchas de la s compafiias de mercadeo en RED ofrecen. Si estas listo para hacer cambios
financieros en tu vida, el siguiente capitulo y valor son para ti.
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CAPITULO 4 )
VALOR NUMERO 2: EDUCACION DE NEGOCIOS QUE CAMBIA VIDAS

NO ES SOLO EL DINERO

“Tenemos el mejor plan de compensaciones.” Escuche este tipo de comentarios cuando
estaba investigando las diferentes compafiias de mercadeo en RED. Estas personas estaban
ansiosas de mostrarme su oportunidad de negocios, e iniciaban a contarme historias de personas
gue estaban haciendo cientos de miles de doélares al mes debido al negocio. También conoci
personas que en realidad estaban haciendo esos cientos de miles de dolares al mes de sus
negocios de mercadeo en red... asi que estoy seguro del potencial masivo para generar ingresos
que el negocio de mercadeo en red tiene.

NO SON SOLO LOS PRODUCTOS

“Tenemos los mejores productos.” Esta afirmacién es la segunda que mas se enfatiza
como beneficio después del dinero, y estaba presente en la mayoria de las compafias de
mercadeo en red que estuve inspeccionando. También encontré que las presentaciones de las
compariias enfocadas en los productos se basaban en los testimonios de los resultados de los
productos. En una de las presentaciones, la fundadora de la compafiia me dijo que ella habia
inventado la formula secreta para salvar a su madre que casi se habia muerto en lowa. Después
de hacer algunas investigaciones, encontré que su madre nunca habia vivido en lowa y que el
producto que decia haber inventado venia de un laboratorio que estaba en California y que
etiquetaba sus productos para muchas otras compaifias. Como dije antes, hay impostores y
estafadores, y en este caso una estafadora, en cualquier profesion o negocio.

Para ser justo, también encontré algunas compafiias de mercadeo en red con productos
excelentes.. algunos de los cuales personalmente sigo consumiendo o usando hoy dia. El
proposito de este capitulo es que aunque los mejores planes de compensacion y los productos
excelentes sean importantes, no son el aspecto mas importante a considerar de este negocio.

MUCHOS TIPOS DE NEGOCIOS PARA ELEGIR

En mi investigacion de las diferentes compafias de mercadeo en red, me tomo
completamente por sorpresa la gran cantidad de productos o servicios que se estan entregando a
través del sistema de mercadeo en red.

La primer oportunidad de negocio de mercadeo en red que revise en los afios 70s, vendia
vitaminas. Los use y describi en ellos vitaminas de una excelente calidad. Aun tomo algunas de
esas vitaminas hoy en dia. Conforme mi investigacion continuo, encontré negocios de mercadeo
en red en las siguientes categorias de productos:

1.- Cosmeéticos, cuidado de la piel y otros productos de belleza

2.- Servicio telefonicos

3.- Servicios en bienes raices

4.- Servicios financieros, seguros, fondos mutuos, tarjetas de crédito

5.- Servicio legales

6.- Distribucién al mercado de Internet, vendiendo productos de catalogos con descuento
7.- Productos para el cuidado de la salud, vitaminas y otros productos para el bienestar
8.- Joyeria

9.- Servicio de impuestos

10.- Juguetes educativos

Y la lista sigue y sigue. Por lo menos una vez al mes, escucho sobre alguna nueva
compafiia de mercadeo en red con un nuevo giro en sus productos o plan de compensacion.
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ES EL SISTEMA EDUCATIVO

La razén numero UNO por lo que yo recomiendo el negocio del mercadeo en red es por su
sistema educativo. Recomiendo invertir tiempo en revisar los planes de compensacién y los
productos, pero mas importante ver mas alld y en verdad revisar dentro del corazon de la
compafiia si esta verdaderamente interesada en entrenarte y educarte. Esto mas que solo las tres
horas de escuchar el discurso de la presentacion y de ver el colorido catalogo de productos y de
cuanto dinero estan haciendo las personas. Para conocer bien que tan bueno en verdad es su
sistema educativo, debera de tomarles mas tiempo y salirte de tu sillén para ir a revisar sus
entrenamientos, seminarios educativos y eventos. Si te gusta lo que escuchaste en las reuniones
iniciales, toma un poco mas de tiempo para conocer a las personas que realizan los
entrenamientos y que dan los seminarios educativos.

Revisa cuidadosamente, porque muchas de las compafilas de mercadeo en red dicen
tener un excelente sistema educativo. Pero, encontré que algunas de las compafias no tienen los
excelentes sistemas de educacion y entrenamiento que ellos dicen tener. En algunas compafiias
que estuve revisando, el Unico entrenamiento que ellos ofrecen es el de recomendarte algunos
libros para que leas, y luego solo se enfocan en entrenarte para reclutar a tus amigos y tu familia
para ingresar al negocio. Asi que tomate tu tiempo y revisa cuidadosamente por que muchas
compariias de mercadeo en red tienen excelentes sistemas educativos y de entrenamiento.. en mi
opinidn, de los mejores entrenamientos de negocios de la vida real que haya visto.

QUE HAY QUE BUSCAR EN EL SISTEMA EDUCATIVO

Si has leido mis otros libros te habras dado cuenta que vengo de una familia de
educadores. Mi papa fue el secretario del sistema educativo del estado de Hawaii. A pesar de que
vengo de esta familia de educadores, no me gusta el sistema tradicional de educacién. A pesar de
haber recibido una recomendacién para una prominente academia militar en New York y de
haberme graduado en una licenciatura en ciencias, el mundo tradicional de la educacion me
aburre. Pase por todos las altibajo de ser un estudiante y de graduarme, pero casi nunca me senti
desafiado o interesado en lo que necesitaba estudiar.

Después de graduarme de la escuela, me uni al cuerpo de marinos de EUA vy fui aceptado
en el programa de pilotos de la marina en Pensacola, Florida. La guerra de Vietham estaba
sucediendo y habia una gran necesidad de entrenar mas pilotos. Mientras fui un estudiante de
piloto, encontré un tipo de educacién que me retaba y me emocionaba. Muchos de nosotros hemos
escuchado la frase, “transformando orugas en mariposas.” Bueno pues en la escuela de vuelo, fue
exactamente eso lo que hicieron con nosotros. Cuando entre a la escuela de vuelo, yo ya era un
oficial militar con cinco aflos de entrenamiento. Sin embargo, muchos de los estudiantes que
entraron a la escuela de vuelo venian frescos de los colegios civiles y parecian orugas. Al ser la
época de los hippies, habia varios extrafios personajes parados ahi en ropas de civiles, cabello
largo, barbas y bigotes, algunos de ellos en sandalias en lugar de zapatos, listos para entrar en un
sistema educativo que les cambiarian sus vidas. Si sobrevivian al entrenamiento, 2 o 3 afios
después emergerian como mariposas — pilotos listos para aguantar el rigor de algunos de los
vuelos mas pesado en el mundo.

La pelicula “Top Gun”, estelarizada por Tom Cruise, es acerca de lo mejor de lo mejor en
orugas que la escuela de vuelo de la marina a transformado en mariposas. Antes de ir a Vietham
estuve estacionado en San Diego, California, que es en donde se encuentra la escuela Top Gun. A
pesar de no ser un piloto con las habilidades para ser considerado para esa prestigiosa escuela, la
energia y confianza que mostraban los jovenes pilotos en la pelicula, era la manera en que la
mayoria de nosotros nos sentiamos, y estabamos preparados para la guerra. Cambiamos de ser
unos jovencitos desalifiados que no podian volar.. en hombres jévenes que estaban entrenados,
disciplinados, fisica, mental y emocionalmente listos para enfrentarse a uno de los desafios que la
mayoria de las personas tratarian de evitar. El cambio que observe en mi mismo y en mis otros
compafieros pilotos es a lo que me refiero como una, “Educacion que Cambia Vidas.” Una vez que
terminamos con la escuela de vuelo y salimos para Vietnam, mi vida ya no fue nunca la misma. Yo
no era la misma persona que entro en la escuela de vuelo.
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Afos después de la escuela de vuelo y de la guerra, muchos de mis compafieros pilotos
fueron muy exitosos en el mundo de los negocios. Cuando nos hemos reunido de nuevo y
rememoramos las viejas historias de la guerra, siempre remarcamos que la escuela de vuelo tuvo
un tremendo impacto en nuestro éxito en los negocios.

Por lo tanto, cuando hablo de una educacién de negocios que cambia vidas, yo hablo de
una educacién con el poder suficiente para cambiar a una oruga en una mariposa, un proceso que
también se le llama metamorfosis. Cuando revises el sistema de educacion de una compafiia de
mercadeo en red, yo recomiendo un sistema educativo que tenga el poder suficiente para hace esa
gran diferencia en tu vida.

Pero te advierto, asi como en la escuela de vuelo, no todos aguantaran con el programa.

ESCUELA DE NEGOCIOS DE LA VIDA REAL

Una de las mejores cosas sobre la escuela de vuelo eran los pilotos que estaban
regresando de la guerra de Vietham para entrenarnos a nosotros. Cuando ello nos hablaban a
nosotros, ellos nos hablaban con la experiencia de vida que adquirieron en combate. Uno de los
problemas que yo he tenido con las escuelas de negocios tradicionales, a las que fui por un corto
periodo, es que muchos de los profesores NO tenian experiencia del mundo real de los negocios.
Si algunos los profesores tenian experiencia del mundo real de los negocios, eran empleados de
una compafiia, muy comunmente gerentes de nivel medio, en lugar de los fundadores de la
compafiia.

Cuando estuve asistiendo a una escuela tradicional de negocios en Hawaii, queriendo
obtener la maestria en administracién de negocios, me encontré tratando de aprender algunas
TEORIAS de administracion y de economia que me estaban ensefiando algunos gerentes de nivel
medio que estaban trabajando como empleados en grandes corporaciones. Y si el profesor no
tenia la experiencia de negocios, estos profesores eran algunas personas que nunca dejaron el
sistema escolar. En otras palabras, ellos entraron al sistema cuando tenian 5 afios de edad,
iniciando en el kinder-preescolar y aun seguian en el sistema escolar intentando ensefiar a los
alumnos acerca del mundo real. Para mi, ese sistema es una broma.

La razén por la que yo fui a la escuela de negocios para conseguir mi maestria en
administracion fue porque yo queria ser empresario, no un empleado. La mayoria de los gerentes
de nivel medio o de los profesores de la facultad NO tenian la menor idea de lo que se necesitaba
para iniciar un negocio de la nada. La mayoria NO eran empresarios. La mayoria eran empleados.
La mayoria NO tenia idea de cuales eran las habilidades de negocios que te ayudarian a sobrevivir
en las calles por que no muchos de ellos habian estado nunca en la calle de los negocios de la
vida real. La mayoria dejo la torre de marfil de la escuela y entraron a la torre de marfil del mundo
corporativo. La mayoria eran adictos a la seguridad en el empleo y a los cheques regulares de
pago. En otras palabras, la mayoria tenia excelentes teorias, pero muy pocos tenian habilidades de
negocios, habilidades que les permitieran a ellos iniciar un negocio de la nada para atraer riqueza
en el mundo real de los negocios. La mayoria de ellos no podria sobrevivir sin su cheque de paga.

Pase 9 meses en aquella escuela de negocios y me sali sin recibir mi grado de maestria en
administracion. Para mi, haber regresado a la escuela de negocios tradicional para obtener mi
maestria, fue como haber regresado a una escuela para orugas. Después de la escuela de vuelo,
gueria encontrar una escuela de negocios que me ensefiara a ser mariposa. En 1974 cuando fui
dado de baja del cuerpo de marinos, fui con mi padre rico y él me dio esa educacion de negocios
que yo estaba buscando. La escuela de negocios de mi padre rico era una escuela de negocios
enfocada en las Habilidades que hacen a una persona Rica en lugar de las teorias que hacen a un
negocio y a la economia funcionar. Padre rico siempre decia, “Las habilidades es lo que te hacen
rico, no las teorias.”

“LAS HABILIDADES ES LO QUE TE HACEN RICO, NO LAS TEORIAS.”

¢Me he arrepentido de salirme de aquella escuela de negocios? Si, algunas veces me he
arrepentido. Pero finalmente tengo muy buenos compafieros que también se salieron de la
escuela. Bill Gates, Michael Dell, Steve Jobs y Ted Turner también dejaron la escuela. Empresarios
de los primeros afios como Thomas Edison y Henry Ford también se salieron de la escuela. Estoy
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seguro que todos estos empresarios vieron la oportunidad del mundo real de los negocios como un
lugar mas emocionante para tomar la experiencia del mundo de los negocios. Ellos se convirtieron
en gigantescas mariposas, que cambiaron el mundo de los negocios para siempre.

Espero que me entiendan bien. Muchas de la informacion que me ensefiaron en la escuela
tradicional de negocios a la que estuve asistiendo, es muy valiosa para cualquiera que este en los
negocios. Pero, la escuela NO me ensefio las habilidades de la sabiduria callejera que yo sabia
que necesitaba para ser un empresario. En lugar de eso, la escuela tradicional de negocios me
estaba ensefiando las habilidades para ser un empleado. Poco después de me sali de esta
escuela, inicie el primer negocio de carteras de nylon y velcro para surfistas, y tome el mundo con
mas de 500 representantes de ventas. Para la edad de 30 afios, me converti en millonario y la
compafiia estaba quebrada dos afios después. Aunque perder un negocio no es una experiencia
muy placentera, si fue muy una experiencia muy educativa. Aprendi muchisimo en eso tres afios,
no solo sobre el negocio, sino que también sobre mi mismo.

Construir un negocio a escala mundial y luego perder un negocio de nivel mundial,
definitivamente NO fue una educacién basada en una teoria de negocios. Para mi, fue una
educacion que no tiene precio, una educacién que finalmente me hizo rico, pero mas importante
aun, fue una educacion que me permitio ser libre. Yo no queria una educacién que me convirtiera
en una oruga buscadora-de-empleo, con una maestria. Después de la quiebra, padre rico me dijo,
“El dinero y el éxito te hicieron arrogante y estlipido. Ahora con un poco de humildad y pobreza
podras convertirte en estudiante de nuevo.”

La razén por la que yo llame a este libro, La Escuela de Negocios para las Personas que
les Gusta Ayudar a Otras Personas, es por que es lo que son muchos de los negocios de
mercadeo en red. Son escuelas de negocios para personas que quieren aprender las habilidades
del mundo real y ser un empresario en lugar de las habilidades de un empleado que quiere llegar a
ser un gerente de nivel medio con un salario alto en el mundo corporativo.

Al asistir a varios de los entrenamientos de varios negocios de mercadeo en red, conoci a
los lideres, lideres que son duefios de negocios reales que iniciaron su negocio de cero. Muchos
de ellos son excelentes profesores debido a que ensefian de la experiencia y no de la teoria.
Sentado en muchos de los seminarios, me encontré a mi mismo asintiendo de acuerdo con sus
platicas directas acerca de lo que se necesita para sobrevivir en las calles del mundo real de los
negocios. Sin embargo, mas importante que ensefar solo las habilidades de mundo real de los
negocios, los lideres ensefiaban también las actitudes mentales y emocionales requeridas para ser
exitosos en el mundo real. La educacion que encontré en algunos seminarios no tienen precio..
completamente valiosos, especialmente para aquellos que quieren transformarse en mariposas.

Después de los seminarios, platicaba muy seguido con los instructores. Me sorprendia no
solo de la gran cantidad que ellos obtenian de negocios de mercadeo en red, sino también de sus
inversiones. Varios de ellos hacian mas dinero que muchos de los Directores Generales en el
mundo corporativo de América. En definitiva ellos ganaban mucho mas dinero que los instructores
que una vez tuve en la escuela tradicional de negocios.

Pero habia algo mas en esos instructores. Aunque eran muy ricos y no tenian que estar
ensefiando nada, tenian la pasion de ensefiar, solo por ayudar a otros seres humanos. Una de las
razones de esta pasion es debido a que el negocio del mercadeo en red se basa en lideres que
jalan a las personas hacia arriba, mientras que el mundo corporativo tradicional o en el gobierno
todo esta basado solo en promover a algunas personas y mantener a las masas de empleados
contentos con su cheque estable de paga. Los instructores en el mundo del mercadeo en red
NUNCA dicen, “Si no trabajas, perderas tu empleo.” En lugar de eso dicen, “Permitanme ayudarlos
a hacerlo cada vez mejor.” También dicen, “Toma tanto tiempo como el que tu quieras aprender.
Por tanto tiempo como el que tu quieras aprender. Yo estaré aqui para ensefarte. Estamos en el
mismo equipo.” Para mi esa es la clase de educacién de negocios que yo queria para mi.

Asi que cuando estés buscando dentro de un negocio de mercadeo en red, busca a las
personas de arriba, las personas que son exitosas en el negocio, y luego pregintate a ti mismo si
quieres aprender de ellos.
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Algunas de las mas importantes materias de los negocios de la vida real, que el negocio
del mercadeo en red ensefia son:

1.- La actitud de éxito

2.- Las habilidades de liderazgo

3.- Las habilidades de comunicacion

4.- Las habilidades del trato con la gente

5.- El sobreponerse a los miedos personales, dudas y falta de confianza
6.- El sobreponerse al miedo al rechazo

7.- Las habilidades de la administracion del dinero
8.- Las habilidades para invertir

9.- Las habilidades contables

10.- Las habilidades de la administracion del tiempo
11.- El aprender a ponerse metas

12.- El vestirse para el éxito

Las personas exitosas que conoci en el negocio del mercadeo en red habian desarrollado
estas habilidades debido a los sistemas de entrenamiento del mercadeo en red. Sin importar que
estés en la cima del sistema de mercadeo en red y hayas hecho mucho dinero, el entrenamiento
es un gran valor que tendras contigo para el resto de tu vida. Si el sistema educativo es bueno,
puede mejorar tu vida para mejorar, quizas para siempre.

¢ QUE ES UNA EDUCACION QUE CAMBIA VIDAS?

El siguiente es un diagrama que he creado para explicar lo que significa una educacién que
cambia vidas. Date cuenta que es un tetraedro, que significa un poliedro de cuatro lados, mas
comunmente conocido como piramide.. y las piramides de Egipto han sobrevivido por afios. En
otras palabras, los tetraedros o piramides son estructuras muy estables. Los académicos han
creido por siglos que las leyes naturales trabajan en miltiplos de cuatro, en este caso de cuatro
lados. Es por eso que existen cuatro estaciones, como son el invierno, la primavera, el verano y el
otofio. Para aquellos que hayan estudiado astrologia, hay cuatro principales simbolos que son la
tierra, el aire, el fuego y el agua. Cuando yo hablo de educacion que cambia vidas, los cambios son
ganados en cuatro sentidos. En otras palabras, para que una educacion que cambie vidas
realmente sea efectiva, debera afectar todos los puntos de la piramide del aprendizaje: Educacion
Mental, Emocional, Fisico y Espiritual.

LA PIRAMIDE DEL APRENDIZAJE

. MENTAL

ESPIRITUAL
( 3 EMOCIONAL

FISICO
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EDUCACION MENTAL

La educacion tradicional se enfoca principalmente en la educacién mental. Nos ensefia las
habilidades como son el leer, escribir y la aritmética, todas muy importantes habilidades. Son
comunmente llamadas habilidades cognoscitivas. Lo que a mi personalmente no me gusto acerca
de la educacion tradicional, me afecto en los siguientes aspecto de la educacién; lo emocional, lo
fisico y lo espiritual.

EDUCACION EMOCIONAL

Una de mis quejas acerca de la educacion tradicional es que se alimenta del miedo.. mas
especificamente, del miedo a cometer errores, que deriva en el miedo de fracasar. En lugar de
inspirarme para aprender, el profesor usaba el miedo a fallar para intentar motivarnos, diciéndonos
cosas como, “Si no obtienen buenas notas, no conseguiran un empleo con alto salario.”

Adicionalmente, cuando estuve en la escuela, fui castigado por cometer errores. En la
escuela, aprendi emocionalmente a temer el cometer errores. El problema es que en el mundo
real, las personas que salen adelante son las personas que cometen una mayor cantidad de
errores y que aprenden de ellos.

Mi padre pobre, el profesor de escuela, pensaba que cometer un error era un pecado. Mi
padre rico por otro lado decia, “Cometiendo errores es la manera en que aprendemos por disefio.
Aprendemos a andar en bicicleta cayéndonos y levantandonos para volver a intentarlo,
cayéndonos y levantandonos de nuevo una y otra vez.” También decia, “Lo que si es un pecado es
cometer un error y NO aprender algo de el.”

Explicando un poco mas él decia, “La razén del porque la mayoria de las personas mienten
cuando cometen un error es debido a que estan emocionalmente aterrorizados por admitir que
ellos cometen errores.. por lo que desperdician la oportunidad de aprender y crecer. Cometer un
error, admitiéndolo completamente, sin echarle la culpa a alguien por tu error, ni justificandolo y
tampoco creando excusas, es la manera en que nosotros aprendemos. Cometer un error y NO
admitirlo, o culpando a alguien mas por tus errores, eso es un pecado.” En afios recientes tuvimos
un Presidente de EUA que tuvo relaciones extra maritales en la casa blanca. En mi opinién, peor
que haber tenido relaciones extra maritales, fue haber mentido sobre estas relaciones cuando lo
descubrieron. ElI mentir no solo es un signo de debilidad, también es un desperdicio del error y de
la oportunidad de aprender algo de ello.

En el mundo de los negocios tradicionales, la misma actitud hacia los errores prevalece. En
el mundo de los negocios tradicional si cometes un error, con frecuencia te despiden o al menos te
castigan. En el mundo de los negocios de mercadeo en red, te animan a aprender cometiendo
errores, corregirlos y hacerte mas listo mental y emocionalmente. Cuando aprendi a vender en el
mundo corporativo, las representantes de ventas que no alcanzaban sus metas eran despedidos.
En otras palabras, vivimos en un mundo de miedo a fracasar y no de aprender. Es por eso que
tantas personas en el mundo corporativo permanecen como orugas. ¢COmo puede una personas
volar si vive en un capullo corporativo amarrado fuertemente con el miedo a fracasar?

En el mundo de mercadeo en red, el enfoque de los lideres es trabajar con aquellos que
NO lo estan haciendo bien para animarlos a continuar intentdndolo, no para despedirlos.
Probablemente nunca hubieras aprendido a andar en bicicleta si te hubieran castigado con cada
caida y te hubieran dado una calificacién de reprobado por fracasar.

Soy mas exitoso financieramente hablando que la mayoria de las personas, no por que sea
mas listo que la mayoria de las personas, sino por que he fracasado muchas mas ocasiones que la
mayoria de las personas. En otras palabras he salido adelante por que he cometido mas errores.
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En el mercadeo en red, seras animado a cometer errores, corregirlos, aprender de ellos y crecer.
Para mi esa es una educacién que cambia vidas. Cuando dejas atras tus miedos puedes empezar
a volar.

“CUANDO DEJAS ATRAS TUS MIEDOS PUEDES EMPEZAR A VOLAR”

Si eres una persona que estas aterrada por cometer errores y con miedo a fracasar,
entonces estoy seguro que el negocio de mercadeo en red con un excelente sistema de educacion
es un negocio especial para ti. Me a tocado presenciar como el negocio de mercadeo en red a
construido y restaurado las confianza en si mismos de las personas.. y una vez que tienes mas
confianza, tu vida cambia para siempre.

EDUCACION FISICA

Dicho de una manera sencilla, las personas con miedo a cometer errores no aprenden
mucho debido a que no hacen mucho. La mayoria de las personas saben que aprender es un
proceso fisico, asi como un proceso mental. Leer y escribir son procesos fisicos, asi como
aprender a jugar tenis es un proceso fisico. Si has sido condicionado a saber las respuestas
correctas y no cometer errores, hay muchas probabilidades que tu proceso de aprendizaje este
obstaculizado. ¢Coémo puedes progresar si conoces todas las respuestas pero estas a